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1. Введение
1.1. Общие сведения о Канаде

Канада представляет собой крупнейшее в Северной Америке федеративное государство, состоящее из десяти провинций (Онтарио, Квебек, Альберта, Британская Колумбия, Манитоба, Саскачеван, Новая Шотландия, Нью-Брансуик, Остров Принца Эдуарда, Ньюфаундленд и Лабрадор), а также трёх территорий (Юкон, Нунавут и Северо-Западные территории). 

Территория Канады, которая является второй по величине в мире, простирается от Атлантического побережья на Востоке страны до Тихоокеанского побережья на Западе и охватывает различные природно-климатические зоны, включая Арктический Север. Страна богата разнообразными природными ресурсами и полезными ископаемыми. Канада имеет самую большую в мире протяжённость морских границ, более десятка крупных морских портов, 
но практически не располагает собственным торговым флотом. 

Население страны, численность которого, по данным на конец 2017 года, достигла 36,7 млн. чел., имеет многонациональный и разноконфессиональный состав. При этом более двух третей населения проживает в пределах 300-мильной зоны от границы с США. Крупнейшие города: столица страны – Оттава 
(1,3 млн. чел.), Торонто (5,9 млн. чел.), Монреаль (4,1 млн. чел.), Ванкувер 
(2,5 млн. чел.). Официальные государственные языки – английский и французский.

Формально главой канадского государства является британская королева Елизавета II. Однако высшее должностное лицо в стране - Премьер-министр Канады. По итогам очередных парламентских выборов 2015 года Либеральная партия Канады получила большинство в Парламенте страны и с 4 ноября 2015 года лидер партии Дж. Трюдо является Премьер-министром Канады. 
1.2. Общая характеристика канадской экономики и факторы, влияющие на ее развитие

Экономика Канады имеет ярко выраженный постиндустриальный характер. Вклад отраслей нематериального производства в национальный ВВП превышает 
70 %. 

Важнейшими с точки зрения вклада в канадскую экономику отраслями традиционно являются управление недвижимостью, торговля, финансы 
и страхование, обрабатывающая и горнодобывающая промышленность, строительство. 

ВВП Канады в текущих ценах составил по итогам 2017 года 2,144 трлн. кан. долл. (1,679 трлн. долл. США, в 2016 году - 1,536 трлн. долл. США).

Стоимостной объём ВВП страны в ценах 2007 года составил в 2017 году 1740,3 млрд. кан. долл. (прирост за год достиг 3,3 %). При этом в расчёте на душу населения ВВП страны увеличился до 47408,2 кан. долл. (прирост составил 2,1 %). 
В сравнении с 2016 годом темпы роста ВВП возросли на 1,9 п.п.

Факторами, обеспечившими рост ВВП Канады в отчетном году, явились потребительские расходы, где отмечен рост на 2,0 %, жилищное строительство 
(0,2 %), государственные расходы (0,6 %), инвестиционная деятельность 
в коммерческой сфере (0,3 %), финансирование сферы инновационных разработок (0,8 %), экспорт (0,3 %). Понижательное давление на величину ВВП оказало сокращение импорта (- 1,2 %).

По итогам 2017 года численность занятых в экономике Канады составила 
18,6 млн. чел., превысив на 2,3 % аналогичный показатель предыдущего года. 
При этом показатель количества трудовых ресурсов составил 19,8 млн. чел. Официальный уровень безработицы в Канаде достиг 6,3 %. Снижение показателя 
за год составило 0,7 п.п.

Средний размер недельной заработной платы в канадских компаниях 
и организациях составил в 2017 году 976,1 кан. долл., что превысило показатель 2016 года на 2,0 процента.

Стоимость канадского экспорта составила в 2017 году 421,0 млрд. долл. США, канадского импорта – 432,0 млрд. долл. США. Отрицательное сальдо торгового баланса достигло (-)11,0 млрд. долл. США. 

Основными торговыми партнёрами Канады в рассматриваемый период оставались США – товарооборот составил 541,2 млрд. долл. США (экспорт – 319,4 млрд. долл. США, импорт – 221,8 млрд. долл. США, положительное сальдо торгового баланса составило 97,6 млрд. долл. США), Китай – 72,8 млрд. долл. США (экспорт – 18,2 млрд. долл. США, импорт – 54,6 млрд. долл. США, отрицательное сальдо торгового баланса составило (-)36,4 млрд. долл. США), Мексика – 33,3 млрд. долл. США (экспорт – 6,0 млрд. долл. США, импорт – 27,3 млрд. долл. США, отрицательное сальдо торгового баланса составило (-)21,3 млрд. долл. США). 
1.3. Роль и место Канады в мировой экономике и перспективные области внешнеэкономического сотрудничества с Россией

По оценкам экспертов Международного валютного фонда Канада занимает 10-е место в мире по критерию величины валового внутреннего продукта
. 
Во многих международных рейтингах, учитывающих, прежде всего, стабильность политической ситуации, устойчивость финансовой системы, уровень доходов на душу населения, а также условия ведения бизнеса и проживания в стране, Канада традиционно входит в группу стран-лидеров.

В рейтинге Всемирного банка «Doing Business 2018», посвященном условиям ведения бизнеса в различных странах, Канада заняла 18 место. При этом страна получила высокую вторую позицию по направлению «открытие бизнеса», восьмую – по «защите миноритарных акционеров», одиннадцатую – по «разрешению неплатежеспособности», двенадцатую – по «доступности кредитов».

Низкие позиции Канада получила по направлениям «исполнение контрактов» (114 место), «подключение к электросетям» (105), «получение разрешений на строительство» (54).

По данным рейтинга «Better Life Index» Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) за 2017 год, уровень удовлетворенности жизнью в Канаде превысил среднее среди стран ОЭСР значение (6,5 ед.) и достиг 7,3 ед. 
Анализ структуры показателя «Better Life Index» позволяет сделать вывод о развитии в Канаде на уровне, превосходящем средние по странам ОЭСР значения, таких сфер как обеспечение жильем (Housing), субъективное благосостояние (Subjective Well-being), личная безопасность (Personal Security), состояние здоровья (Health Status), общественные коммуникации (Social Connections), качество окружающей среды (Environmental Quality), занятость и уровень оплаты труда 
(Jobs and Earnings), образование и профессиональные навыки (Education and Skills).

Развитие внешнеэкономического сотрудничества Российской Федерации с Канадой с 2014 года по настоящее время крайне осложнено в связи с неблагоприятной торгово-политической обстановкой в Канаде из-за введенных Правительством Канады под предлогом событий на Украине и в Крыму политических и экономических санкций в отношении России. Канада относится к числу стран с наиболее жесткой позицией по данному вопросу: санкционный режим со стороны Канады по отношению к России с 2014 года существенно усилился. 

По состоянию на 1 апреля 2018 года канадские политико-экономические санкции распространялись на 114 российских физических и 77 юридических лиц, представляющих банковские структуры, общественные организации, компании оборонной и нефтедобывающей промышленностей, а также ряд крымских организаций.

В рассматриваемом периоде Правительством Канады также сохранялись предпринятые в отношении России дополнительные административные ограничительные меры, такие как: приостановка участия канадской стороны в деятельности российско-канадской Межправительственной экономической комиссии и её рабочих групп; прекращение канадской Корпорацией по развитию экспорта (EDC) финансирования и страхования экспортных и инвестиционных операций канадских компаний на российском рынке; ограничение контактов на официальном уровне по торгово-экономическим вопросам.

В этих условиях показатели товарооборота между Россией и Канадой с 2014 года по 2016 годы, по данным Федеральной таможенной службы, значительно снизились (с 2,2 млрд. долл. США до 1,14 млрд. долл. США). Несмотря на это, в данный период удалось сохранить отраслевую структуру российского экспорта в Канаду с высоким уровнем несырьевого экспорта (97,6% в 2016 г.). Кроме того, доля экспорта из России в Канаду инновационных товаров, продукции с высокой степенью обработки и машинотехнической продукции за 2014-2016 годы в общем объеме экспорта увеличилась с 50,8% в 2014 году до 64,5% в 2016 году. 
В 2017 году, на фоне адаптации бизнеса к санкционному режиму, стабилизации и роста мировых цен на основные товарные позиции взаимной торговли между Россией и Канадой, по данным Федеральной таможенной службы, товарооборот увеличился по сравнению с 2016 годом на 43,2% и составил 1,6 млрд. долл. США. При этом российский экспорт возрос на 53,6% и достиг 644,1 млн. долл. США, а импорт увеличился на 37,1% (до уровня 986,4 млн. долл. США). 

Серьёзное влияние на уровень товарооборота также оказали контрсанкции, введенные со стороны Российской Федерации в отношении Канады. Во взаимном товарообороте введенные меры вызвали значительное снижение импорта канадской продукции сельского хозяйства и продовольствия в Россию.

2. Оценка состояния национальной экономики и перспектив ее развития, тенденции в сфере государственного регулирования экономики

2.1. Итоги социально-экономического развития Канады

2.1.1. Основные макроэкономические тенденции

По данным Статистического агентства Канады, в 2017 году объем валового внутреннего продукта страны составил 1740,260 млрд. кан. долл.
 (здесь и далее в разделах 2.1. и 2.2. – в ценах 2007 года, если не указано иное). Темп роста ключевого макроэкономического показателя составил 103,326 %. Таким образом, показатель темпа прироста ВВП изменился за год на 2,057 процентных пункта.

Значение показателя ВВП на душу населения в сравнении с 2016 годом возросло на 2,1 %, составив 47408,2 кан. долл.

ВВП Канады в текущих ценах составил по итогам 2017 года 2,144 трлн. кан. долл. (1,679 трлн. долл. США, в 2016 году - 1,536 трлн. долл. США).

Таблица 1

Динамика валового внутреннего продукта Канады в 2013-17 гг.

(в ценах 2007 года)

	Показатель
	Период

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2017 г.

	Размер ВВП, млрд. кан. долл. 
	1599,575
	1645,554
	1661,529
	1684,239
	1740,260

	- темп роста, %
	
	102,9
	101,0
	101,4
	103,3

	Численность населения, млн. чел.
	35,152
	35,535
	35,833
	36,265
	36,708

	ВВП на душу населения, кан. долл. 
	45504,5
	46308,0
	46368,7
	46442,5
	47408,2

	- темп роста, %
	
	101,8
	100,1
	100,2
	102,1


Источник: Статистическое агентство Канады

По официальным данным Банка Канады (см. табл. 2) факторами, обеспечившими рост ВВП Канады в отчетном году, явились потребительские расходы, где отмечен рост на 2,0 %, жилищное строительство (0,2%), государственные расходы (0,6 %), инвестиционная деятельность в коммерческой сфере (0,3 %), финансирование сферы инновационных разработок (0,8 %), экспорт (0,3 %). Понижательное давление на величину ВВП оказало сокращение импорта 
(- 1,2 %)
.
В течение 2017 года произошли следующие изменения отраслевой структуры ВВП Канады (см. табл. 3). Доля отраслей нематериального производства в валовом внутреннем продукте страны снизилась на 0,6 п.п. и составила 70,2 %. Соответственно, доля отраслей производственного сектора возросла до 29,8 %. 
При этом сектор услуг продемонстрировал рост на 2,8 % в течение анализируемого периода времени, производственный сектор показал рост на 4,6 %.

Ключевыми драйверами развития сферы услуг явились следующие отрасли: оптовая торговля (прирост за 2017 год составил 7,4 %), транспорт и складское дело (4,8 %), розничная торговля (4,6 %), услуги профессионального, научного и технического характера (3,3 %), искусство, развлечение и отдых (2,9 %), а также управление недвижимостью (2,8 %).

Таблица 2

Факторы роста реального ВВП Канады в 2017 году

	Наименование фактора
	Темпы прироста, %

	потребительские расходы
	2,0

	жилищное строительство
	0,2

	государственные расходы
	0,6

	долгосрочные инвестиции в частном секторе
	0,3

	итого внутреннее потребление
	3,1

	экспорт
	0,3

	импорт
	-1,2

	итого чистый экспорт (нетто-экспорт)
	-0,9

	инновационные разработки
	0,8


Источник: Банк Канады 

В следующих отраслях положительный рост отмечен на уровне, уступающем темпам роста сферы услуг в целом: финансы и страхование (прирост на 2,7 %), гостиничное дело и общественное питание (2,7 %), государственное управление 
(1,9 %), здравоохранение и социальная поддержка (1,9 %), образование (1,2 %), информация и культура (1,1 %), прочие услуги (0,8 %).
Отрицательную динамику роста продемонстрировала лишь сфера управления компаниями и предприятиями (- 3,4 %). 

В производственном секторе наиболее динамично развивалась горнодобывающая промышленность (включая сферу добычи нефти и газа), 
где отмечен рост анализируемого показателя на значительные 8,2 %.  Темп роста строительной отрасли достиг 4,0 %, обрабатывающей промышленности – 3,2 %, жилищно-коммунального хозяйства – 2,8 %.

Отрасль сельского хозяйства, охоты, рыболовства и лесной промышленности показала снижение на уровне 0,1 %.

Отраслями нематериального производства, имеющими наибольший удельный вес в структуре сферы услуг, являются управление недвижимостью (18,5 % или 225,7 млрд. кан. долл.), финансы и страхование (10,0 %), здравоохранение и социальная поддержка (9,4 %), государственное управление (8,9 %), оптовая торговля (8,4 %), розничная торговля (7,9 %), услуги профессионального, научного и технического характера (7,9 %). 

В структуре производственного сектора канадской экономики наибольший удельный вес принадлежит обрабатывающей промышленности (34,7 % или 180,1 млрд. кан. долл.), горнодобывающей промышленности (28,6 %), строительству (23,7 %). Доля компаний жилищно-коммунального хозяйства – 7,6 %, сельского хозяйства, охоты, рыболовства, лесной промышленности – 5,4  %.
Таблица 3

Отраслевая структура ВВП Канады в 2016-17 гг., %  

млрд. кан. долл.
	Отрасль экономики
	2016 г.
	2017 г.
	Темп роста 2017 г. 
к 2016 г., %
	Доля отрасли

	
	
	
	
	в экономике, % (2017 г.)
	в секторе экономики, % (2017 г.)

	Производственный сектор
	496,106
	518,724
	104,6
	29,8
	100,0

	сельское хозяйство, охота, рыболовство, лесная промышленность
	27,831
	27,800
	99,9
	1,6
	5,4

	горнодобывающая промышленность, включая добычу нефти и газа 
	137,139
	148,380
	108,2
	8,5
	28,6

	жилищно-коммунальное хозяйство
	38,236
	39,304
	102,8
	2,3
	7,6

	строительство
	118,078
	122,745
	104,0
	7,1
	23,7

	обрабатывающая промышленность
	174,416
	180,078
	103,2
	10,3
	34,7

	Сектор услуг
	1188,910
	1222,490
	102,8
	70,2
	100,0

	оптовая торговля
	95,250
	102,300
	107,4
	5,9
	8,4

	розничная торговля
	91,779
	96,015
	104,6
	5,5
	7,9

	транспорт и складское дело
	74,782
	78,381
	104,8
	4,5
	6,4

	информация и культура
	52,320
	52,914
	101,1
	3,0
	4,3

	финансы и страхование 
	119,614
	122,784
	102,7
	7,1
	10,0

	управление недвижимостью
	219,653
	225,732
	102,8
	13,0
	18,5

	услуги профессионального, научного и технического характера
	92,926
	95,977
	103,3
	5,5
	7,9

	управление компаниями и предприятиями
	11,287
	10,904
	96,6
	0,6
	0,9

	обращение с отходами и рекультивация земель
	42,940
	43,063
	100,3
	2,5
	3,5

	образование 
	88,845
	89,904
	101,2
	5,2
	7,4

	здравоохранение и социальная поддержка
	112,613
	114,708
	101,9
	6,6
	9,4

	искусство, развлечения и отдых
	12,942
	13,314
	102,9
	0,8
	1,1

	гостиничное дело и общественное питание
	36,543
	37,520
	102,7
	2,2
	3,1

	государственное управление
	106,661
	108,686
	101,9
	6,2
	8,9

	прочие услуги
	32,513
	32,782
	100,8
	1,9
	2,7

	ИТОГО:
	1684,239
	1740,260
	103,3
	100,0
	


Источник: Статистическое агентство Канады 

2.1.2. Ценовая динамика и инфляционные процессы
Индекс потребительских цен в 2017 году составил 101,6 % по отношению к уровню предыдущего года. 

В отчетном периоде рост потребительских цен отмечен во всех группах (см. табл. 4), за исключением одежды и обуви (- 0,7 %).

В целом товары на канадском рынке подорожали на 0,9 %, услуги – на 2,2 %. 

Наиболее значительно возросли цены на бензин (прирост на 11,8 %), энергоресурсы в целом (прирост на 5,3 %), транспорт (прирост на 3,9 %). 

Индекс потребительских цен к базовому 2002 году достиг 130,4 %.

Таблица 4

Динамика индекса потребительских цен в Канаде

(в процентах)

	Показатель
	Показатель индекса потребительских цен

	
	2016 г. 
к 2002 г.
	2017 г. 
к 2002 г.
	2017 г. 
к 2016 г.

	Продукты питания
	142,6
	142,7
	100,1

	Жилье
	135,8
	138,1
	101,7

	Бытовые услуги, меблировка и оснащение домов бытовой техникой
	121,7
	121,9
	100,2

	Одежда и обувь
	94,4
	93,7
	99,3

	Транспорт
	127,9
	132,9
	103,9

	- бензин
	144,2
	161,2
	111,8

	Здравоохранение и личная гигиена
	122,2
	124,2
	101,6

	Отдых, образование и литература
	111,3
	114,0
	102,4

	Алкогольные напитки и табачные изделия
	156,8
	161,1
	102,7

	По всем группам товаров кроме продуктов питания и энергоресурсов
	123,5
	125,5
	101,6

	По всем группам товаров кроме энергоресурсов 
	126,9
	128,5
	101,3

	Энергоресурсы
	145,0
	152,7
	105,3

	Товары в целом
	117,9
	118,9
	100,9

	Услуги в целом
	138,9
	142,0
	102,2

	Все группы товаров и услуг
	128,4
	130,4
	101,6


Источник: Статистическое агентство Канады

2.1.3. Занятость и доходы населения
По итогам 2017 года численность занятых в экономике Канады составила 
18,4 млн. чел.
, превысив на 1,9 % аналогичный показатель предыдущего года. 
Показатель количества трудовых ресурсов достиг 19784,2 тыс. чел. (см. табл. 5.) 

Официальный уровень безработицы в Канаде составил в 2017 году 6,3 %. Снижение показателя за год достигло 0,7 п.п. 
В производственном секторе канадской экономики занято 3,9 млн. чел.,
что составляет 21,0 % численности занятых в целом. В сфере услуг трудоустроено 14,5 млн. чел. или 79,0 %. 

Наибольший удельный вес в структуре занятых в производственном секторе принадлежит обрабатывающей промышленности – 9,4 %, строительной отрасли – 7,7 %.

Важнейшими с точки зрения обеспечения занятости населения отраслями сферы услуг являются оптовая и розничная торговля (где трудоустроено 
2,8 млн. чел. или 15,3 % занятых в экономике), здравоохранение и социальная поддержка (2,4 млн. чел. или 12,9 %), услуги профессионального, научного и технического характера (1,5 млн. чел. или 7,9 %), гостиничное дело и общественное питание (1,2 млн. чел. или 6,6 %), финансы, страхование и управление недвижимостью (1,2 млн. чел. или 6,4 %).

Таблица 5

Структура занятости в экономике Канады

(по данным за 2016-17 год)

тыс. чел.

	Отрасль экономики
	2016 г.
	2017 г.
	Темп роста 2017 г. 
к 2016 г., %
	Доля отрасли

в экономике, % (2017 г.)

	Производственный сектор
	3833,0
	3875,9
	101,1
	21,0

	сельское хозяйство, охота, рыболовство, лесная промышленность
	289,2
	279,5
	96,6
	1,5

	горнодобывающая промышленность, включая добычу нефти и газа
	326,8
	329,6
	100,9
	1,8

	жилищно-коммунальное хозяйство
	137,2
	132,6
	96,6
	0,7

	строительство
	1385,0
	1409,3
	101,8
	7,7

	обрабатывающая промышленность
	1694,8
	1724,8
	101,8
	9,4

	Сектор услуг
	14246,9
	14540,5
	102,1
	79,0

	оптовая и розничная торговля
	2745,9
	2809,6
	102,3
	15,3

	транспорт и складское дело
	907,4
	943,7
	104,0
	5,1

	финансы и страхование, управление недвижимостью
	1127,0
	1171,3
	103,9
	6,4

	услуги профессионального, научного и технического характера
	1393,7
	1448,8
	104,0
	7,9

	управление компаниями и предприятиями
	766,4
	756,6
	98,7
	4,1

	образование 
	1270,0
	1285,0
	101,2
	7,0

	здравоохранение и социальная поддержка
	2339,3
	2383,2
	101,9
	12,9

	искусство, развлечения и отдых
	782,4
	789,3
	100,9
	4,3

	гостиничное дело и общественное питание
	1212,7
	1210,8
	99,8
	6,6

	государственное управление
	927,3
	961,0
	103,6
	5,2

	прочие услуги
	774,9
	781,3
	100,8
	4,2

	ИТОГО:
	18079,9
	18416,4
	101,9
	100,0


Источник: Статистическое агентство Канады

Таблица 6

Динамика изменения величины недельной заработной платы 
(по данным за 2016-17 год)

кан. долл.

	Отрасль экономики
	2016 г.
	2017 г.
	Темп роста 2017 г. 
к 2016 г., %

	лесная промышленность
	1108,9
	1120,8
	101,1

	горнодобывающая промышленность, включая добычу нефти и газа
	2039,1
	2025,4
	99,3

	жилищно-коммунальное хозяйство
	1737,4
	1862,5
	107,2

	строительство
	1217,4
	1219,8
	100,2

	обрабатывающая промышленность
	1088,9
	1096,7
	100,7

	оптовая торговля
	1155,7
	1203,3
	104,1

	розничная торговля
	561,9
	564,1
	100,4

	транспорт и складское дело
	1014,5
	1040,0
	102,5

	информация и культура
	1300,2
	1271,9
	97,8

	финансы и страхование
	1260,1
	1307,3
	103,7

	управление недвижимостью
	968,6
	984,4
	101,6

	услуги профессионального, научного и технического характера
	1316,9
	1346,6
	102,3

	управление компаниями и предприятиями
	1437,7
	1637,7
	113,9

	административная деятельность и управление отходами
	783,2
	789,5
	100,8

	образование 
	1016,5
	1038,0
	102,1

	здравоохранение и социальная поддержка
	866,4
	888,9
	102,6

	искусство, развлечения и отдых
	586,8
	593,2
	101,1

	гостиничное дело и общественное питание
	370,7
	383,3
	103,4

	государственное управление
	1234,1
	1266,0
	102,6

	прочие услуги
	787,0
	804,7
	102,2

	ИТОГО:
	956,68
	976,14
	102,0 


Источник: Статистическое агентство Канады

Данные об отраслевой структуре занятости в национальной экономике Канады подтверждают ее ярко выраженный постиндустриальный характер. 
Например, в сфере управления компаниями и предприятиями занято больше человек, чем в сельском хозяйстве, ЖКХ, горнодобывающей промышленности, охоте, рыболовстве, лесной промышленности вместе взятых.

Сведения о динамике изменения недельной заработной платы в отраслях канадской экономики представлены в таблице 6
.

Недельная заработная плата в канадских компаниях составила в 2017 году, 
в среднем, 976,1 кан. долл. Прирост показателя за год достиг 2,0 %. Наиболее высокие доходы зафиксированы в горнодобывающей промышленности (2025,4 кан. долл.), жилищно-коммунальном хозяйстве (1862,5 кан. долл.), в сфере управления компаниями и предприятиями (1637,7 кан. долл.).

2.2. Обзор основных секторов экономики Канады

Обрабатывающая промышленность

Вклад компаний обрабатывающей промышленности в ВВП Канады достиг
 в 2017 году 180,1 млрд. кан. долл., превысив на 3,2 % соответствующий показатель прошлогоднего периода. Данная отрасль явилась одним из главных драйверов роста ВВП страны. Доля обрабатывающей отрасли в национальной экономике превышает 10 %.

В компаниях обрабатывающей промышленности трудоустроено свыше 
1,7 млн. чел., а вклад отрасли в общенациональные показатели занятости превышает 9,4 %.

По итогам 2017 года средненедельная величина заработной платы в отраслевых компаниях достигла 1096,7 кан. долл., что несколько превышает значение показателя в целом по экономике (976,1 кан. долл.).

Важнейшими индустриями обрабатывающей промышленности Канады являются: транспортное машиностроение (вклад в ВВП Канады составил 1,6 % или 27,3 млрд. кан. долл. в абсолютном выражении), производство продуктов питания 
(1,5 % или 25,8 млрд. кан. долл.), производство машинного оборудования (0,9 % или 15,6 млрд. кан. долл.), производство металлов в первичных формах (0,9 % или 
15,0 млрд. кан. долл.), химическая промышленность (0,9 % или 15,0 млрд. кан. долл.), производство металлоконструкций (0,8 % или 13,4 млрд. кан. долл.), производство пластика и резины (0,6 % или 11,0 млрд. кан. долл.).
Крупнейшие отрасли транспортного машиностроения Канады – производство автомобилей и запасных частей (18,1 млрд. кан. долл. в 2017 году), а также оборудование для аэрокосмической отрасли (6,9 млрд. кан. долл.).  

В структуре производства продуктов питания важнейшими видами экономической деятельности явились производство мясной (6,2 млрд. кан. долл.), молочной (3,1 млрд. кан. долл.) продукции, фруктов и овощей (2,5 млрд. кан. долл.).

Компании обрабатывающего сектора Канады производят оборудование, преимущественно для сельскохозяйственной, горнодобывающей и строительной отраслей экономики (2,9 млрд. кан. долл. в отчетном году), а также металлообрабатывающей промышленности (2,5 млрд. кан. долл.).
Важнейшим видом металлов, производимых канадскими компаниями в первичных формах, являются цветные металлы.

Лидирующей индустрией химической промышленности Канады явилась в отчетном году фармацевтическая и медицинская промышленность. Компании данной отрасли обеспечили вклад в ВВП страны в размере 5,8 млрд. кан. долл.
Горнодобывающая промышленность

Горнодобывающая промышленность является второй по значимости отраслью материального производства канадской экономики. Вклад компаний горнодобывающей промышленности в ВВП Канады достиг в 2017 году 148,4 млрд. кан. долл., что на 8,2 % превысило соответствующий показатель прошлого года. Данная отрасль явилась лидером с точки зрения темпов роста. При этом доля горнодобывающей промышленности в национальной экономике достигла в 2017 году 8,5 %.

В компаниях обрабатывающей промышленности трудоустроено порядка 
0,3 млн. чел., а вклад отрасли в общенациональные показатели занятости составил в 2017 году 1,8 %.

Горнодобывающая промышленность лидирует по критерию недельной величины заработной платы, которая составила по итогам 2017 года 2025,4 кан. долл., что значительно (в 2,1 раза) превышает значение показателя в целом по экономике (976,1 кан. долл.).

Компании, осуществляющие добычу нефти и газа, формируют основу горнодобывающего сектора Канады. Вклад таких компаний в результаты хозяйственной деятельности отрасли достиг в 2017 году 79,1 % (117,4 млрд. кан. долл.). В свою очередь, прочими отраслевыми компаниями, не осуществляющими добычу нефти и газа, генерирована добавленная стоимость в сумме 27,0 млрд. кан. долл. 
Динамика объемов производства нефти и газа в течение последних четырех лет представлена в таблице 7.

Таблица 7

Динамика объемов добычи нефти и газа на территории Канады 
(по данным за 2014-17 годы)

	Вид минерального сырья
	Ед. изм.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2017 г.
	Темп роста 2017 г. 
к 2016 г., %

	Нефть
	млн. баррелей в сутки
	3778,0
	3876,0
	3867,0
	4212,0
	108,9

	- в том числе из нефтяных песков
	млн. баррелей в сутки
	2167,0
	2383,0
	2415,0
	2675,0
	110,8

	Природный газ
	млрд. куб. футов в сутки
	14,8
	14,9
	15,2
	15,7
	103,3


 Источник: Статистическое агентство Канады

По итогам 2017 года объем добычи нефти в Канаде достиг 4,2 млрд. баррелей в сутки, что на 8,9 % превышает аналогичный показатель 2016 года. При этом объем добычи нефти из нефтяных песков достиг 2,7 млрд. баррелей в сутки (прирост показателя за год составил 10,8 %).

В течение анализируемого периода природный газ добывался в объеме 
15,7 млрд. куб. футов в сутки. Прирост показателя за год достиг 3,3 %.

Таблица 8
Динамика объемов добычи минерального сырья на территории Канады 
(по данным за 2016-17 годы)

	Вид минерального сырья
	Ед. изм.
	2016 г.
	2017 г.
	Темп роста 2017 г. 
к 2016 г., %

	Висмут
	тонны
	3,0
	3,0
	100,0

	Кадмий
	тонны
	71,0
	72,0
	101,4

	Кобальт
	тонны
	7148,0
	6503,0
	91,0

	Медь 
	тонны
	693,1
	603,3
	87,0

	Алмазы 
	тыс. карат
	13315,3
	22723,7
	170,7

	Драгоценные камни
	тонны
	680,0
	136,0
	20,0

	Золото 
	тонны
	163,9
	164,8
	100,5

	Гипс 
	млн. тонн
	2,5
	2,8
	112,0

	Железная руда
	млн. тонн
	48,4
	51,4
	106,2

	Свинец 
	тыс. тонн
	12,0
	13,5
	112,5

	Молибден 
	тыс. тонн
	2,9
	5,3
	182,8

	Нефелиновый сиенит 
	тыс. тонн
	579,0
	641,0
	110,7

	Никель 
	тыс. тонн
	235,0
	205,3
	87,4

	Торф 
	млн. тонн
	1,7
	1,9
	111,8

	Металлы платиновой группы
	тонн
	32,4
	28,1
	86,7

	Поташ 
	млн. тонн
	11,0
	12,4
	112,7

	Кварц 
	млн. тонн
	2,3
	2,7
	117,4

	Соль 
	млн. тонн
	10,3
	11,6
	112,6

	Песок и гравий 
	млн. тонн
	281,6
	290,6
	103,2

	Серебро 
	тонны
	396,0
	366,0
	92,4

	Стеатит, тальк, пирофиллит 
	тыс. тонн
	203,0
	227,0
	111,8

	Строительный камень 
	млн. тонн
	178,2
	174,6
	98,0

	Уран 
	тыс. тонн
	14,0
	11,6
	82,9

	Цинк
	тыс. тонн
	319,7
	339,1
	106,1


Источник: Статистическое агентство Канады

Данные по объему добычи минерального сырья в Канаде представлены в таблице 8.

По итогам 2017 года рост объемов добычи отмечен по большинству видов твердых полезных ископаемых. Наиболее высокими темпами возросли объемы производства молибдена (на 82,8 %) и алмазов (на 70 %). Уверенная положительная динамика зафиксирована также в отношении производства кварца (прирост на 
17,4 %), поташа (на 12,7 %), соли (на 12,6 %).

Отрицательная динамика объемов производства минеральной продукции отмечена в сфере добычи кобальта, меди, драгоценных камней (в 5 раз), никеля, металлов платиновой группы, серебра, строительного камня и урана.

Агропромышленный комплекс

Сельское хозяйство остается одной из важнейших для экономики Канады отраслей. Канадская сельскохозяйственная продукция достаточно конкурентоспособна на международных рынках – при умеренных затратах на производство она отличается высоким качеством. В отношении ряда сельскохозяйственных товаров Канада входит в список крупнейших в мире производителей и экспортеров. Основные объемы производства приходятся на зерновые и масличные культуры, мясо, мясопродукты и молочную продукцию (около 70 % от всей производимой сельскохозяйственной продукции).

В 2017 году общий объем собранного урожая зерновых, масличных и бобовых культур в Канаде составил 93,2 млн. т., что примерно на уровне 2016 г., но на 5 млн. т. ниже рекордного сбора 2013 г. (97,2 млн. т.). Производство пшеницы достигло
30 млн. т, канолы – 21 млн. т., кукурузы – 14 млн. т., ячменя – 8 млн. т. Производство продукции животноводства имело повышательную динамику по сравнению с 2016 г. (см. таблицу 9).

Таблица 9
Производство основных видов продукции растениеводства 
и животноводства в Канаде 
(тыс. т, если не отмечено иное
)
	Вид продукции
	2015 г.
	2016 г.
	2017 г.
	темп роста (2017 г./ 2016 г.)

	Зерновые, масличные

и бобовые культуры, всего
	85 390
	93 047
	93 148
	100,1

	Зерновые культуры, всего
	53 189
	57 481
	56 257
	97,9

	Пшеница, всего
	27 594
	31 729
	29 984
	94,5

	- пшеница твердых сортов 
	5 389
	7 762
	4 962
	63,9

	Кукуруза
	13 559
	13 193
	14 095
	106,8

	Ячмень
	8 226
	8 784
	7 981
	90,9

	Овес
	3 428
	3 195
	3 724
	116,6

	Масличные культуры, всего
	25 778
	26 741
	29 578
	110,6

	Канола (рапс)
	18 377
	19 601
	21 313
	108,7

	Семена льна
	942
	588
	548
	93,2

	Бобовые культуры, всего
	12 883
	15 379
	15 119
	98,3

	Горох
	3 201
	4 836
	4 112
	85,0

	Чечевица
	2 541
	3 248
	2 559
	78,8

	Соя
	6 459
	6 552
	7 717
	117,8

	Молоко (гктл)
	81 767
	84 705
	89 842
	106,1

	Куриное мясо 
	1 100 737
	1 139 082
	1 195 268
	104,9

	Говядина (голов)
	2 517 514
	2 649 021
	2 831 766
	106,9

	Свинина (голов)
	20 332 334
	20 394 158
	20 728 785
	101,6


Источник: Статистическое агентство Канады

Канада является нетто-экспортером сельскохозяйственной продукции и продуктов питания. В 2017 г. объем экспорта сельскохозяйственного сырья 
(без продукции пищевой промышленности) вырос по сравнению с 2016 г. на 7% и составил 33,3 млрд. долл. США (в том числе продукция растениеводства – 21,3 млрд. долл., продукция животноводства – 12,0 млрд. долл.). За тот же период импорт сельскохозяйственных товаров вырос на 5% и составил 17,3 млрд. долл. 
(в том числе продукция растениеводства – 12,0 млрд. долл. США,  продукция животноводства – 5,3 млрд. долл. США. В 2017 г. импорт этих товаров составил 16,8 млрд. кан. долл., в то время как экспорт – 31,2 млрд. кан. долл. Более половины импортируемой и около трети экспортируемой продукции приходится на США. Крупнейшими импортерами канадской аграрной продукции остаются Китай, Япония, Индия и Мексика, а экспортерами в Канаду – Мексика, Гватемала, Колумбия и Чили.

Таблица 10
Канада: экспорт и импорт сельскохозяйственного сырья 
(без продукции пищевой промышленности), млн. долл. США

	
	2015 г.
	2016 г.
	2017 г.

	Сельскохозяйственный экспорт, всего
	32 813
	31 510
	33 283

	- Продукция животноводства
	11 239
	11 283
	11 965

	- Продукция растениеводства
	21 574
	20 228
	21 318

	
	
	
	

	Сельскохозяйственный импорт, всего
	16 657
	16 496
	17 250

	- Продукция животноводства
	5 214
	5 040
	5 257

	- Продукция растениеводства
	11 443
	11 456
	11 993


По оценкам Минсельхоза Канады (Agriculture and Agri-Food Canada) и Статистической службы Канады (Statistics Canada), в 2017 г. общие доходы канадских фермеров от коммерческой деятельности в сфере сельского хозяйства превысили 59 млрд. кан. долл. Из этой суммы 34,5 млрд. кан. долл. пришлось на продукции растениеводства, 24,8 млрд. кан. долл. - на продукцию животноводства. 

Аграрный сектор канадской экономики имеет наиболее высокий уровень государственного субсидирования среди всех остальных отраслей. В 2017 году из указанных 59 млрд. кан. долл. общих доходов фермеров на государственные субсидии (direct payments) пришлось 2,5 млрд. кан. долл. Следует отметить, что в последние годы уровень прямой государственной помощи постоянно сокращается. Например, в период с 2003 по 2005 гг. канадские фермеры получали от государства около 4,8 млрд. кан. долл. в год, а с 2009 по 2013 гг., в среднем, прямые платежи составляли 3,2 млрд. кан. долл. 

В настоящее время из общей суммы прямых государственных субсидий (direct payments), которые получают канадские фермеры, примерно 40% приходится на программы по поддержке доходов. Другая крупная составляющая – субсидирование страховых платежей, доля которой достигает 50%.

С учетом косвенных методов поддержки в последние годы канадские фермеры получают доход в размере около 9,9 млрд. кан. долл. Если рассматривать все формы государственного влияния на аграрный сектор (в соответствии с методикой ОЭСР), то получается, что сельхозпроизводители в последние годы возмещают около 
16-17 % своих расходов за счет государственного регулирования аграрных рынков. В основном это происходит благодаря канадским программам «управления предложением сельхозпродукции» (supply management), которые распространяются на четыре отрасли: производство молока, куриного мяса, мяса индейки и яиц. Можно отметить, что наибольший уровень государственной поддержки имеют канадские фермеры-производители молока, которые помимо прочего получают порядка 80 млн. кан. долл. ежегодно для поддержки экспорта своей продукции.

2.3. Основные направления налогово-бюджетной и денежно-кредитной политики

2.3.1. Налогово-бюджетная политика
По данным информационного ресурса «The Fiscal Monitor», регулярно публикуемого Министерством финансов Канады на официальном сайте ведомства в сети «Интернет»
, федеральный бюджет Канады на 2017-18 финансовый год за девять месяцев исполнен со следующими параметрами: доходы – 221,785 млрд. кан. долл., расходы – 230,335 млрд. кан. долл. Таким образом, дефицит достиг 8,6 млрд. кан. долл. (за аналогичный период прошлого года – 14,0 млрд. кан. долл.).

В соответствии с применяемой Министерством финансов Канады методологией формирования федерального бюджета укрупненными группами доходов бюджета являются налоговые доходы, премии по договорам обязательного страхования занятости и прочие доходы.

Наибольший удельный вес в структуре доходов федерального бюджета (84,6 % или 187,572 млрд. кан. долл. в абсолютном выражении) принадлежит налоговым доходам. В сравнении с аналогичным периодом прошлого года значение показателя возросло на 7,3 %.

Доля премий по договорам обязательного страхования занятости составила в анализируемом периоде 6,1 % или 13,421 млрд. кан. долл. в абсолютном выражении. Поступления по данной статье доходов сократились за год на значительные 12,0 %.

Величина прочих доходов бюджета составила 20,792 млрд. кан. долл. 
(9,4 % в структуре совокупных доходов). Прирост в сравнении с аналогичным периодом предшествующего года составил 3,2 %.

Таким образом, доходы федерального бюджета Канады в отчетном периоде увеличились в сравнении прошлогодним значением на 5,5 %.

 Анализ структуры налоговых доходов бюджета Канады показал, что на долю налогов на доходы в отчетном периоде пришлась большая часть поступлений – 
66,1 %, что в абсолютном выражении составило 146,606 млрд. кан. долл. 
Доля акцизных сборов и пошлин – 20,3% или 44,966 млрд. кан. долл.

Наиболее значимыми отдельными статьями доходов федерального бюджета явились поступления по налогу на доходы физических лиц (49,3 % или 
109,283 млрд. кан. долл.), по налогу на прибыль корпораций (14,4 % или 
31,9 млрд. кан. долл.) и налогу на товары и услуги (12,6 % или 27,9 млрд. кан. долл.).

Согласно канадскому законодательству, доходы физических лиц облагаются федеральным и региональным налогами. Ставки федеральной части подоходного налога с физических лиц составляют от 15 % до 33 % в зависимости от размера полученного дохода. Эти ставки распространяются на все провинции и территории Канады и их размер зависит только от величины дохода физического лица. Региональные ставки дифференцированы в зависимости от величины дохода физического лица, а также существенно различаются в провинциях и территориях Канады, варьируясь от 4 % (территория Нунавут) до 25,75 % (провинция Квебек).
Базовая ставка по налогу на прибыль корпораций, применяемая на федеральном уровне, составляет 38 %. При этом официальные власти используют механизмы льготного налогообложения. В частности, при обложении субъектов малого бизнеса используется ставка в размере 10 %.

Провинции и территории Канады также устанавливают величину ставки налога на прибыль корпораций. При этом на данном уровне государственного управления используется льготное налогообложение в отношении ряда категорий компаний, в том числе относящихся к субъектам малого предпринимательства.

Ставки по налогу на товары и услуги отличаются в различных провинциях и территориях Канады (состоят из федеральной и региональной частей). Минимальное значение (5 %) установлено в провинциях Альберта, Британская Колумбия, Манитоба, Квебек и Саскачеван, а также во всех северных территориях. Максимальное значение ставки (15 %) установлено в провинциях Нью-Брансуик, Ньюфаундленд и Лабрадор, Новая Шотландия, Остров Принца Эдуарда. 
В провинции Онтарио размер ставки составляет 13 %.
Расходы федерального бюджета Канады за рассматриваемый период составили 230,335 млрд. кан. долл. (прирост по отношению к аналогичному периоду предыдущего года достиг 2,7 %). 

Наибольший удельный вес в структуре расходов федерального бюджета по итогам апреля-декабря 2017 года занимают непосредственные программные расходы (38,9 % или 89,634 млрд. кан. долл.), которые связаны с обеспечением деятельности федеральных министерств, ведомств, государственных корпораций и финансовой поддержкой курируемых ими отраслей экономики и социальной сферы. 

Размер межбюджетных трансфертов федерального бюджета Канады в другие уровни бюджетной системы страны за рассматриваемый период составил 53,221 млрд. кан. долл. При этом рост показателя в сравнении с предыдущим периодом составил 3,2 %. Наибольшие объемы финансирования (38,473 млрд. кан. долл.) были направлены на поддержку деятельности Правительств провинций и северных территорий страны по обеспечению стабильного функционирования отраслей социальной сферы.

Размер основных трансфертов населению в расходах федерального бюджета достиг 69,535 млрд. кан. долл. Наибольшую долю занимают выплаты по достижению пенсионного возраста (37,828 млрд. кан. долл.). При этом за год произошло увеличение размера указанных выплат на 5,5 %.

Системной проблемой в финансовой сфере Канады остаётся существенная величина госдолга, выплаты по которому составили в отчетном периоде 
17,945 млрд. кан. долл. или 7,8 % совокупных расходов бюджета. Нельзя не отметить, что в течение апреля-декабря 2017 года осуществлено выплат по обслуживанию госдолга в объеме, на 2,7 % меньшем, чем за аналогичный период предыдущего года. Таким образом, в настоящее время признаков принятия Правительством Канады курса на значительное снижение государственного долга не наблюдается.

Важными приоритетами фискальной политики Кабинета Министров 
Дж. Трюдо остаются поддержка среднего класса и социально-незащищенных слоев населения. В частности, была снижена налоговая нагрузка на средний класс (за счет увеличения нормативов налогообложения более состоятельных канадцев), увеличены социальные выплаты несовершеннолетним детям и пенсионерам, повышены гранты на получение высшего образования для студентов из семей с низким и средним доходом, выделены значительные объемы финансирования образования и мер по улучшению жилищных условий, медицинского обслуживания коренных народов Канады.
2.3.2. Денежно-кредитная политика

На мировой финансовой арене банковская система Канады продолжает занимать одно из лидирующих мест по целому ряду критериев: стабильности и устойчивости, прибыльности инвестиций в ценные бумаги, надежности размещения депозитов. Всемирный экономический форум в регулярно публикуемом Докладе о глобальной конкурентоспособности уже на протяжении нескольких последних лет подряд характеризует канадские банки как одни из самых надежных и динамично развивающихся. Даже в 2016 году, когда канадская экономика переживала сложный период, позиции крупнейших банков Канады только укрепились, главным образом за счет прибыльности их операций за рубежом.

Банковская система Канады, как и большинства экономик мира, представлена двумя уровнями: совокупностью коммерческих банков и регулятором их деятельности – Центральным Банком страны (Банком Канады), который является независимым от Правительства уполномоченным финансовым институтом федерального уровня, осуществляющим денежно-кредитную политику в стране.

В соответствии с федеральным законодательством к компетенции Банка Канады относится, прежде всего, осуществление мер монетарной политики (операции на финансовых рынках с целью обеспечения надежности и эффективности финансовой системы) и эмиссия канадского доллара.
В 2017 году продолжалось действие принятого Кабинетом Министров Канады совместно с регулятором банковского сектора в 2011 году Плана таргетирования инфляционных процессов (Canada’s Inflation-control Target
), который устанавливает целевой коридор колебания уровня инфляции в диапазоне 2(+/-1) %.

По данным Банка Канады, темпы инфляции в стране в 2017 году несколько ускорились в сравнении с 2016 годом (за исключением II квартала отчетного периода)
. Данные по значению индекса потребительских цен представлены в таблице 11. 

Ускорение темпов инфляции побудило национального регулятора принять меры по вмешательству в экономику с использованием инструмента регулирования ключевой ставки. Так, в течение 2017 года состоялось восемь заседаний Банка Канады для установления  размера ключевой ставки. В результате величина ставки была поэтапно увеличена с 0,5 % до 1,0 %. 

Таблица 11
Темпы инфляции в Канаде в 2016-17 гг. 
(по индексу потребительских цен)

процентов в год

	Период
	I квартал
	II квартал
	III квартал
	IV квартал

	
	
	
	
	

	2016 год
	1,6
	1,5
	1,3
	1,4

	2017 год
	1,9
	1,3
	1,4
	1,8

	Изменение, п.п.
	+0,3
	-0,2
	+0,1
	+0,4


Источник: Банк Канады

В 2017 году Банк Канады использовал и другие механизмы монетарной политики: контроль за функционированием национальной денежной системы и национальной валюты – канадского доллара – путём определения размеров денежной эмиссии, обеспечения разработки и производства новых купюр и монет, мониторинга процессов формирования рыночного курса обмена канадского доллара к основным иностранным валютам. 

При этом в своей политике по отношению к установлению обменного курса канадской валюты Банк Канады продолжал придерживаться либеральных взглядов, не устанавливая целевых ориентиров. Несмотря на то, что у регулятора существует право проводить интервенции на валютных рынках с целью поддержки стабильного курса канадского доллара, в течение последних лет таких операций не проводилось. 

В прошедшем году средний за год курс канадской валюты к доллару США составил 0,77:1 (в 2016 году - 0,75:1). Соответственно за один доллар США можно было приобрести, в среднем, 1,299 канадского доллара (в 2016 году -1,33 канадского доллара).

Основу банковской системы Канады формирует так называемая «Большая пятерка», в которую входят такие банки, как «Royal Bank of Canada», 
«Toronto-Dominion Bank», «Bank of Nova Scotia», «Bank of Montreal», «Canadian Imperial Bank of Commerce», занимающие достойные позиции в авторитетных мировых рейтингах.

По опубликованным данным отчетности финансовых учреждений, совокупная рыночная капитализация «Большой пятерки» в отчетном году составила 409,7 млрд. кан. долл., что на 2,3 % ниже показателя прошлого года.

Одной из ключевых проблем государственных финансов Канады остается значительный суверенный долг. Важнейший макроэкономический показатель – отношение госдолга к величине ВВП составил по итогам 2017 года 89,6 %, что ниже на 2,8 п.п. соответствующего значения 2016 года (92, 4 %). 
Вместе с тем, за десять последних лет данное соотношение увеличилось на 21,8 п.п. (67,8 % в 2008 году). Анализ исторических данных о величине анализируемого показателя позволяет сделать вывод о том, что текущее его значение находится на уровне, превышающем наблюдавшееся в период с 1980 г. по 2017 г. (в среднем, 78,1 %). При этом максимальное значение было зафиксировано в 1996 году (100,6 %), минимальное – в 1980 году (45,1 %).
2.4. Государственное регулирование в сфере промышленности и услуг

Правительство Канады в пределах своей компетенции осуществляет общее регулирование экономики страны в национальном масштабе, определяя базовые условия развития бюджетной, налоговой, инвестиционной и антимонопольной политики. Особое внимание на федеральном уровне уделяется вопросам денежно-кредитной политики, условиям функционирования банковского сектора и рынка ценных бумаг, а также осуществлению технического регулирования. 

Информация по действующему нормативно-правовому регулированию и предпринимаемым мерам в области государственного регулирования отраслей экономики

Канада как член Всемирной торговой организации последовательно придерживается политики по устранению несоответствующих Соглашению ВТО
«О технических барьерах в торговле» (Technical Barries to Trade) нетарифных ограничений, связанных со стандартами и регламентами.

Согласно данным ВТО, в течение года (исчисляемого в ВТО для данных целей с 1 октября 2016 г. по 30 сентября 2017 г.) Канада направила 34 нотификации относительно намерения о введении или введения таких барьеров, заняв 6-ое место по их количеству среди стран Группы двадцати. Правда, в отчетном периоде в силу вступил лишь один технический стандарт, касающийся требований к радио-коммуникационному оборудованию. 

Всего же в настоящее время в Канаде действуют 180 технических барьеров в торговле
. Большинство из них обусловлены заботой о безопасности для жизни и здоровья населения, а также об окружающей среде, предотвращением недобросовестной конкурентной практики (защита потребителей) и требованиями к качеству продукции.

В общей сложности, самое большое количество стандартов применялось и применяется к регулированию рынка пассажирских транспортных средств, медицинского оборудования, строительных материалов, телекоммуникационных товаров, электротехнического оборудования. 

Следует отметить, что в течение 2017 года Правительство Канады продолжило политику унификации национального законодательства с мировыми стандартами в сфере торговли сельскохозяйственной продукцией. Так, в 2017 году Канада официально начала применять международные стандарты технического регулирования, разработанные соответствующими наднациональными институтами и организациями (International Standards Setting Bodies). Среди таких стандартов следует перечислить: международные пищевые стандарты Codex Alimenatarius, Стандарты, закрепленные в нормах Международной конвенции ООН «О защите растений» (International Plant Protection Convention), а также технические нормы и правила Всемирной организации по охране здоровья животных (World Organization for Animal Health). Как отмечают канадские эксперты, присоединяясь к вышеуказанным нормам стандартизации и сертификации продовольственных товаров, Канада обеспечивает поддержку международной политики повышения качества продуктов сельского хозяйства с целью недопущения развития массовых заболеваний потребителей данной продукции.

На федеральном уровне Правительство Канады разрабатывает национальные технические стандарты для пищевых продуктов. Так, например, в 2017 году в Канаде установлен максимально допустимый уровень наличия в мясе и мясной продукции пестицидов и ветеринарных медицинских препаратов (pesticide and veterinary maximum residue limits). Особо внимание Министерство сельского хозяйства Канады уделяет вопросам импорта товаров с высоким содержанием генномодифицированных товаров. 
По информации официального интернет-сайта Министерства сельского хозяйства Канады, федеральное Правительство ведет работу с основными торговыми партнерами по внедрению новых научных методов оценки выявления уровня генномодифицированных клеток в продовольственных товарах и намерено разработать внутренние технические стандарты (Low Level Presence) по контролю за их импортом на территорию Канады
.

В целом, Канада проводит торговую политику сокращения технических барьеров в торговле с партнерами по ВТО. Так, действующее Соглашение 
«О Североамериканской зоне свободной торговли» (далее – НАФТА) содержит условия, в соответствии с которыми партнеры по НАФТА должны максимально исключить дополнительные технические барьеры в международной торговле. Аналогичные нормы содержатся и в заключенных Канадой с основными торговыми партнерами двухсторонних Соглашениях о зонах свободной торговли. 

К числу иных изменений в области регулирования отраслей национальной экономики Канады, принятых в 2017 году, следует отнести повышение минимального размера оплаты труда за один час работы (далее – почасовая ставка). 

Регулирование данного вопроса отнесено к компетенции органов управления провинций и территорий Канады, которые в течение 2017 года приняли следующие решения. 
На территории провинции Альберта минимальная почасовая ставка была установлена на уровне 13,6 кан. долл., в Британской Колумбии – 12,65 кан. долл., в провинции Манитоба – 11,15 кан. долл., в провинции Нью-Брансуик - 11,25 кан. долл., в провинции Ньюфаундленд и Лабрадор - 11,15 кан. долл., в провинции Новая Шотландия - 11,00 кан. долл., в провинции Онтарио - 14,00 кан. долл., в провинции Остров Принца Эдуарда - 11,55 кан. долл., Квебек - 11,25 кан. долл., Саскачеван - 10,96 кан. долл.

Северо-Западные территории увеличили ставку до уровня 13,46 кан. долл., территория Нунавут - до 13,00 кан. долл., территория Юкон - до 11,51 кан. долл. 
2.5. Государственное регулирование банковского и страхового секторов экономики, биржевой торговли

В 2017 году в Канаде была продолжена работа по укреплению системы финансовой безопасности. В августе прошедшего года Финансовый департамент Банка Канады официально обнародовал новую программу: «Политика мер поддержки национальной экономики: определение места и роли финансового сектора» (Potential Policy Measures to Support a Strong and Growing Economy: Positioning Canada’s Financial Sector for the Future) (далее – новая политика). 

Суть предлагаемой новой политики заключается в изменении статуса основных финансовых институтов Канады. Для достижения данной цели реализация новых мер повлечет за собой внесение изменений в ключевые нормативные правовые акты Канады в области финансовых услуг. А именно, в Закон Канады 
«О банках» (Bank Act)
, «Об ассоциации кредитных кооперативов Канады» (Cooperative Credit Associations Act)
, «О страховых компаниях Канады» (Insurance Companies Act) 
 и «О трастовых компаниях и компаниях по выдаче займов» (Trust and Loan Companies Act)
. 

В новой политике Финансовый департамент Банка Канады сфокусировал основное внимание на достижении четырех стратегических задач:

поддержка конкурентоспособности инновационного сектора экономики Канады;

усиление защиты потребителей банковских услуг;

обновление структуры и обеспечение стабильности развития секторов экономики Канады. 

В течение 2017 года в Парламенте Канады продолжались активные дискуссии относительно пакета законопроектов, однако согласованных решений по предлагаемым инициативам принято не было.

Следует также отметить, что в октябре 2017 года Офис руководителя финансовых институтов Канады (Office of the Superintendent of Financial Institutions) опубликовал Руководство «B-20 – Практика и правила по ипотечному кредитованию» (Guideline B – 20 Residential Mortgage Underwriting Practice and Procedures). 
Данный подзаконный акт вступил в силу 1 января 2018 года. В соответствии с принятыми правилами, финансовые институты Канады, регулируемые на федеральном уровне (Federally Regulated Financial Institutional), должны продолжать работу в направлении развития практики и правил ипотечного кредитования с целью более детальной проверки платежеспособности потенциального заемщика, его кредитной истории и совершенствованию действующих процедур по оценке кредитных рисков (risk management practices). Подобного рода регулирующие документы оказывают мощное воздействие на функционирование целого ряда отраслей экономики, таких как строительство, производство строительных материалов и оборудования для строительной отрасли, а также развитие неиндустриальных отраслей, таких как финансы, страхование, управление недвижимостью и других. 

Основным источником правового регулирования страховой деятельности в Канаде является Закон Канады «О страховых компаниях» (Insurance Company Act). 
В отчетном периоде существенных изменений в данный нормативный правовой акт национального масштаба внесено не было.

Вместе с тем, в 2017 году вступили в силу в изменения в Закон канадской провинции Онтарио «О страховании» (Ontario Insurance Act)
. 

Изменения затронули сферу продажи полисов страхования жизни и здоровья граждан. А именно, в соответствии с внесенными изменениями, такие полисы могут продаваться лицам, проживающим на территории провинции Онтарио, исключительно страховыми компаниями или их уполномоченными страховыми агентами. Ранее застрахованные лица самостоятельно могли уступать (продавать) свои права по договору страхования, заключая соответствующий договор с третьими лицами. 

Сектор биржевой торговли Канады так и не получил централизованного регулирования на территории Канады. Соответствующая редакция закона Канады 
«О ценных бумагах» не была принята Парламентом страны. Данный сектор финансовых услуг регулируется на уровне законодательства провинций.
В настоящее время функции по контролю за операциями на рынке ценных бумаг осуществляет уполномоченное Федеральное агентство Канады «Canadian Securities Transition Office», ключевой инструментарий которого применяется в отношении крупнейшей в стране Фондовой биржи Торонто.

2.6. Состояние инновационного развития

Министерство по инновациям, науке и экономическому развитию Канады (Innovation, Science and Economic Development Canada) является ответственным звеном на федеральном уровне за обеспечение поддержки инновационного развития национальной промышленности и осуществление научно-исследовательской деятельности.

Канадские власти традиционно уделяют пристальное внимание развитию инновационных технологий в различных отраслях промышленности, разрабатывая новые правительственные программы и обеспечивая действие уже существующих, рассчитанных, как правило, на несколько лет. При этом в федеральном бюджете страны ежегодно предусматривается выделение на данные цели значительных финансовых средств. 

В 2017 году финансирование деятельности вышеуказанного Министерства по направлению развития инноваций за счёт средств федерального бюджета увеличилось на 20% по сравнению с предыдущим годом (до 2,59 млрд. кан. долл.). 

В рамках федерального бюджета Канады на 2017/2018 финансовый год были предусмотрены следующие программы поддержки инновационного развития и соответствующие ассигнования (https://www.ic.gc.ca/app/scr/innovation/list-liste/dbd68535be374078):
- 2,5 млрд. кан. долл. на следующие 6 лет выделено на повышение квалификации канадских рабочих, их профессиональную переориентацию, поддержку в получении дополнительного высшего образования;

- 950 млн. кан. долл. в течение 5 лет выделено на развитие суперкластеров с целью превращения их в мировые центры инноваций;

- 400 млн. кан. долл. в течение 3 лет предусмотрено в качестве финансовой помощи динамично развивающимся венчурным компаниям;

- 2,2 млрд. кан. долл. будет направлено на развитие инноваций в области «чистых технологий», 1,4 млрд. кан. долл. из которых в течение последующих 3-х лет будут выделены в качестве прямой финансовой помощи.

В течение последних нескольких лет государственная деятельность по поддержке инновационного развития канадской промышленности проводилась под эгидой различных научно-технологических и инновационных национальных стратегий, последняя действующая из которых была анонсирована в федеральном бюджете на 2017-2018 год («Innovation and Skills Plan», http://www.ic.gc.ca/eic/site/062.nsf/eng/home). 
Согласно этой стратегии, были определены основные целевые установки: добиться увеличения объёмов экспорта товаров и услуг на 30 % к 2025 году; увеличить вклад сектора «чистых» технологий в ВВП страны и удвоить количество быстрорастущих компаний этого направления – с 14 до 28 тысяч к 2025 году; расширить меры и повысить уровень господдержки профессионального обучения. Кроме того, обозначены шесть главных векторов инновационного развития Канады (передовые технологии; агро-пищевая промышленность; «чистые» технологии; цифровые технологии; бионауки и «чистые» ресурсы), которые, в свою очередь, определяют приоритетные направления деятельности канадских технопарков, являющихся неотъемлемым звеном в практическом подходе решения задач инновационного развития страны  (в Канаде они называются исследовательские и технологические парки – Research & Technology parks, их количество составляет 26, а расположены они практически в каждой канадской провинции).

Как отмечают аналитики, заявленные меры поддержки позволят в течение ближайших лет улучшить доступ к финансированию, привлечь инвестиции, обеспечить распространение новых технологий и создать необходимые условия для их использования населением Канады. 

Кроме того, в 2017 году канадское правительство организовало Фонд стратегических инноваций (https://www.canada.ca/en/innovation-science-economic-development/programs/strategic-innovation-fund.html), который, как предполагается, станет эффективным инструментом финансирования (возмездного и безвозмездного) канадских компаний, независимо от отрасли, размера и местонахождения в Канаде. Фонд, по сути, заменил 5 ранее существовавших программ финансирования - Стратегическую инициативу в аэрокосмической и оборонной отрасли, Программу демонстрации технологий, Инновационный фонд в автомобильной промышленности и Инновационную программу поставщиков автомобильного сектора. Бюджет данного Фонда на последующие 5 лет составляет 1,26 млрд. кан. долл.

Важное значение в развитии инновационной деятельности в Канаде отведено двум организациям: правительственному Национальному исследовательскому Совету (The National Research Council, www.nrc-cnrc.gc.ca), осуществляющему организацию и финансирование фундаментальных исследований в ряде государственных научных учреждений и лабораторий по всей территории Канады, и Экспертному Совету Канады (The Conference Board of Canada, www.conferenceboard.ca), который является независимой научной некоммерческой организацией. 

Национальный исследовательский совет Канады содействует реализации таких стратегических целей, как создание конкурентоспособной исследовательской и технологической среды на национальном уровне; поддержка региональных лидеров в сфере инноваций; стимулирование появления новых фирм, создания рабочих мест, увеличение экспорта и инвестиционных потоков. 

Он же выполняет организационную функцию в создании и развитии в стране технологических кластеров. Общий объем средств, использованный Национальным исследовательским Советом на создание и развитие высокотехнологических кластеров (в настоящее время их насчитывается в Канаде более 50), составил за последние пять лет более 1,5 млрд. кан. долл.
Согласно информации официального сайта Совета (https://www.nrc-cnrc.gc.ca/eng/rd/index.html), в отчётный период приоритетными направлениями научно-исследовательской и инновационной деятельности в Канаде являлись:
- современная электроника, фотоника и цифровые технологии (Advanced Electronics and Photonics and Digital Techonologies);
- аэрокосмическая промышленность;
- астрономия и астрофизика;

- наземный транспорт;

- строительство;

- энергетическая, горнодобывающая промышленность и рациональное природопользование;

- научные исследования в области системы мер и стандартов; 

- медицинское оборудование;

- нанотехнологии;

- береговые, океанические и речные инженерно-технические работы;

- системы безопасности.

На сайте этой организации содержится база данных (с 2002 по текущий год) по самым выдающимся национальным достижениям в области инновационных разработок (https://www.nrc-cnrc.gc.ca/eng/achievements/highlights/2017/index.html). 

В 2017 году яркими примерами достигнутых результатов стали научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы (НИОКР) и инновационная деятельность канадских компаний, занятых в сферах энергетики, транспортной безопасности, нанотехнологий, охраны окружающей среды.
Среди них отдельного внимания заслуживают следующие проекты, реализованные при содействии Национального исследовательского Совета Канады:

- энергетика (производство обшивочного изоляционного материала для нефте- и газопроводов, безопасного для окружающей среды, а также технологии по очистке газа и нефти от радиоактивных примесей, провинция Альберта);

- финансовые услуги (программа для рационализации расходов населения «Могу ли я платить меньше», провинция Онтарио);

- научно-исследовательская деятельность (технологии по изучению недоступных участков дня океана, провинция Британская Колумбия).

Следует отметить, что оценка инновационного развития Канады на международном уровне отличается от мнения самих канадских экспертов: согласно ежегодному аналитическому докладу «Глобальный индекс инноваций 2017» (Global Innovation Index 2017, www.globalinnovationindex.org)
, процесс развития инновационной деятельности в Канаде в 2017 году оценивается, как относительно стабильный. По соотношению затрат на разработку программ, нацеленных на поддержку развития инновационных технологий, и реального эффекта от их реализации Канада заняла 18 место из рассматриваемых 127 стран, опустившись на 3 пункта по сравнению с 2016 годом.

По оценке иностранных аналитиков, такое место Канады в данном рейтинге обусловлено следующими признаками: достаточно благоприятным деловым и инвестиционным климатом, прибылью от реализации нововведений и легким доступом к финансированию на инновационные цели.

При этом эксперты отмечают низкий уровень образования в Канаде, средний уровень профессионализма рабочих и слабые связи между научно-исследовательскими институтами и промышленностью, что, в свою очередь, отражается на крайне низкой инновационной составляющей в производстве потребительских и промышленных товаров. 

Венчурное финансирование
Согласно данным, представленным на сайте канадской Ассоциации венчурного капитала и частных портфельных инвестиций (Canadian Venture Capital & Private Equity Association (www.cvca.ca), в 2017 году объём венчурных инвестиций в канадские компании возрос на 11% по сравнению с предыдущим годом и составил 3,5 млрд. кан. долл. (3,2 млрд. кан. долл. в 2016 г.) при общем количестве сделок за год, равным 592 (534 - в 2016 г.). Этот показатель практически в 2 раза превысил уровень 2013 года.

В 2017 году в Канаде были совершены 15 мега-сделок (10 в 2016 году) стоимостью более 50 млн. кан. долл. каждая. Средняя стоимость сделки составила 5,98 млн. кан. долл.

При этом самыми активными канадскими провинциями в распределении венчурных средств стали Онтарио (1,42 млрд. кан. долл., 236 сделок), Квебек 
(1,32 млрд. кан. долл., 180 сделок) и Британская Колумбия (646 млн. кан. долл., 
91 сделка).

Основными получателями венчурных инвестиций в 2017 году явились компании сектора информационных технологий (71%, 2,5 млрд. кан. долл., 375 сделок), биологических наук (696 млн. кан. долл., 105 сделок), «чистых технологий» (137 млн. кан. долл., 35 сделок) и сельского хозяйства (98 млн. кан. долл., 24 сделки).

2.7. Государственная политика по развитию канадских провинций

Федеративное устройство Канады предопределяет постоянное внимание, которое Правительство страны уделяет социально-экономическому развитию провинций.

В целях поддержки провинций и северных территорий страны федеральный Кабинет Министров активно использует инструмент межбюджетных трансфертов, ключевыми видами которых являются трансферты на поддержку системы здравоохранения, социальной сферы, финансовая помощь на поддержку северных территорий страны и трансферты на выравнивание уровня бюджетной обеспеченности. Ожидаемая по итогам исполнения федерального бюджета в 2017-18 финансовом году структура межбюджетных трансфертов представлена в таблице 12
.

Таблица 12
Межбюджетные трансферты из федерального бюджета Канады в бюджеты провинций и северных территорий

млрд. кан. долл.

	Наименование статьи бюджета
	Финансовый год

	
	2015-16 (факт)
	2016-17 (факт)
	2017-18 (оценка)
	2017-18 к 

2016-17, %

	трансферты на развитие здравоохранения
	34,026
	36,068
	37,150
	103,0

	трансферты на развитие социальной сферы
	12,959
	13,348
	13,748
	103,0

	выравнивание уровня бюджетной обеспеченности
	17,341
	17,880
	18,254
	102,1

	платежи атлантическим провинциям
	0,125
	0,044
	0,036
	81,8

	целевые трансферты северным территориям
	3,561
	3,603
	3,682
	102,2

	Итого
	68,013
	70,943
	72,870
	102,7

	Итого в расчете на одного жителя
	1,899
	1,958
	1,988
	101,5


Источник: Министерство финансов Канады

В федеральном бюджете Канады на 2017-18 финансовый год выделенные на поддержку канадских провинций и территорий трансферты достигли рекордного уровня – 72,9 млрд. кан. долл., что на 2,7 % выше значения предыдущего периода. 

По оценочным данным, в 2017-18 финансовом году наиболее ресурсоемким явился трансферт на поддержку провинциального уровня системы здравоохранения. На долю трансферта пришлось более половины общей величины межбюджетных ассигнований (свыше 37 млрд. долл. в абсолютном выражении). Кроме того, 
18,3 млрд. долл. направлены на выравнивание уровня бюджетной обеспеченности, 13,8 млрд. долл. - на поддержку социальной сферы провинций, 3,7 млрд. долл. - 
на поддержку северных территорий.

Региональная структура трансфертов федерального бюджета представлена в таблице 13
, в соответствии с данными которой наибольший размер межбюджетных трансфертов получен провинциями Квебек (22,7 млрд. кан. долл. или 31,2% от общей величины финансовой помощи), Онтарио (21,1 млрд. кан. долл. или 29,0%), Британская Колумбия (6,7 млрд. кан. долл. или 9,2 %), Альберта 
(5,9 млрд. долл. или 8,2%).

Таблица 13
Структура трансфертов федерального бюджета в бюджеты провинций 
и территорий Канады в 2017-18 финансовом году
млрд. кан. долл.

	Провинция (территория)
	Размер межбюджетного трансферта

	
	оценка
	доля, %

	Ньюфаундленд и Лабрадор
	0,734
	1,0

	Остров Принца Эдуарда
	0,601
	0,8

	Новая Шотландия
	3,138
	4,3

	Нью-Браунсвик
	2,814
	3,9

	Квебек
	22,720
	31,2

	Онтарио
	21,101
	29,0

	Манитоба
	3,675
	5,0

	Саскачеван
	1,613
	2,2

	Альберта
	5,943
	8,2

	Британская Колумбия
	6,680
	9,2

	Юкон
	0,973
	1,3

	Северо-Западные территории
	1,294
	1,8

	Нунавут
	1,583
	2,2

	
	72,870
	100,0


Источник: Министерство финансов Канады

Вместе с тем, абсолютными лидерами привлечения средств федеральной бюджетной поддержки в расчете на одного жителя явились северные территории Канады. Федеральные ассигнования в бюджет Нунавута превысили 1,5 млрд. долл. (более 42 тыс. долл. на каждого жителя территории). Межбюджетные трансферты в бюджет Северо-Западных территорий достигли 1,3 млрд. долл., в бюджет Юкона – 1,0 млрд. кан. долл. В среднем на одного жителя Канады размер межбюджетных трансфертов составил 1988 кан. долл.

В Канаде на федеральном уровне управления создана национальная система поддержки провинций и северных территорий. Функции по управлению этой системой возложены на Министерство инноваций, науки и экономического развития Канады, которое осуществляет координацию деятельности соответствующих федеральных Агентств. Указанные Агентства созданы в целях реализации программ по развитию отдельных провинций и территорий страны, а также групп регионов. 
К таким ведомствам относятся:

Агентство по развитию атлантических провинций Канады (Atlantic Canada Opportunities Agency - ACOA);

Агентство по экономическому развитию регионов провинции Квебек 
(Canada Economic Development for Quebec Regions - CED);

Канадское агентство экономического развития северных территорий 
(Canadian Northern Economic Development Agency - CanNor);

Агентство экономического развития южного Онтарио (Federal Economic Development Agency for Southern Ontario – FedDev Ontario);

Агентство экономического развития северного Онтарио (Federal Economic Development Agency for Northern Ontario - FedNor); 

Агентство по экономической диверсификации западной Канады 
(Western Economic Diversification Canada - WD).

3. Внешнеэкономические связи

3.1. Краткий аналитический обзор внешней торговли Канады

Основные внешнеэкономические партнеры Канады, тенденции изменения товарооборота

Согласно данным Статистического агентства Канады, в 2017 году стоимостной объём внешней торговли товарами и услугами увеличился на 4,9 %. При этом экспорт товаров увеличился на 5,4 %, рост экспорта услуг составил 3,6 %; импорт товаров вырос на 4,8 %, а импорта услуг увеличился 4,3 %. 
Более подробная информация о динамике внешней торговли Канады за последние 5 лет приведена ниже в Таблице 14.

Таблица 14
Внешняя торговля Канады за 2013-2017 гг.

(млн. кан. долл.)

	 Наименование показателя
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2017 г.

	Общий оборот внешней торговли товарами и услугами
	1 175 967
	1 274 863
	1 307 219
	1 309 894
	1 373 574

	Динамика в %
	-14,4
	8,4
	2,5
	0,2
	4,9

	Экспорт товаров
	479 225
	529 334
	524 972
	521 470
	549 511

	Динамика в %
	-12,8
	10,5
	-0,8
	-0,7
	5,4

	Экспорт услуг
	93 136
	98 307
	103 983
	108 885
	112 785

	Динамика в %
	-17,4
	5,6
	5,8
	4,7
	3,6

	Импорт товаров
	487 370
	524 661
	548 707
	547 341
	573 405

	Динамика в %
	-15,0
	7,7
	4,6
	-0,2
	4,8

	Импорт услуг
	116 236
	122 561
	129 557
	132 198
	137 873

	Динамика в %
	-15,7
	5,4
	5,7
	2,0
	4,3

	Сальдо
	-31 245
	-19 581
	-49 309
	-49 184
	-48 982


Источник: Статистическое агентство Канады
Следует отметить, что на 5 стран – основных партнеров приходится 81% всего товарооборота. При этом 63,5% приходится на торговлю с США, 8,6% - с Китаем, 3,9% - с Мексикой, 2,7% - с Японией и 2,4% - с Великобританией. 

Показатели товарооборота Канады в 2017 году с основными странами торговыми партнерами выглядит следующим образом:

Таблица 15
Товарооборот Канады с основными странами 

торговыми партнерами в 2017 г.

(в млрд. долл. США)
	№
	Страны
	Товарооборот
	Доля, %
	Импорт
	Доля, %
	Экспорт
	Доля, %

	
	Всего
	853 016
	100%
	432 393
	100%
	420 623
	100%

	1
	США
	541 594
	63,49%
	221 979
	51,34%
	319 615
	75,99%

	2
	Китай
	72 934
	8,55%
	54 738
	12,66%
	18 196
	4,33%

	3
	Мексика
	33 409
	3,92%
	27 359
	6,33%
	6 050
	1,44%

	4
	Япония
	22 581
	2,65%
	13 481
	3,12%
	9 100
	2,16%

	5
	Великобритания
	20 421
	2,39%
	6 832
	1,58%
	13 589
	3,23%

	6
	Германия
	17 000
	1,99%
	13 812
	3,19%
	3 188
	0,76%

	7
	Южная Корея
	10 717
	1,26%
	6 712
	1,55%
	4 005
	0,95%

	8
	Италия
	8 047
	0,94%
	6 280
	1,45%
	1 767
	0,42%

	9
	Франция
	7 389
	0,87%
	4 765
	1,10%
	2 624
	0,62%

	10
	Индия
	6 408
	0,75%
	3 204
	0,74%
	3 204
	0,76%

	
	Россия
	1 376
	0,16%
	861
	0,20%
	516
	0,12%


Источник: Статистическое Агентство Канады, апрель 2018
Что касается географического распределения канадского экспорта, 
то основным экспортным направлением Канады, по-прежнему, являются США. 
По данным Статистического агентства Канады, экспорт канадских товаров в США в 2017 г. вырос на 7,3% по сравнению с предыдущим годом и составил 319,4 млрд. долл. США. Удельный вес США в общем объёме экспорта Канады в 2017 г. практически не изменился и составил 76%.
Основными экспортными товарами, поставленными из Канады в США, являются топливо минеральное (24,1%), транспортные средства (18,2%), реакторы ядерные, котлы, оборудование и механические устройства (7,7%). 

Китай остался на втором месте по стоимости поставленных из Канады товаров в 2017 г. При этом канадский экспорт в эту страну увеличился на 14,9% до 18,2 млрд. долл. США и составил 4,3% от общего объёма канадского экспорта.
Основные 4 группы товаров, которые были поставлены из Канады на китайский рынок в 2017 г., - масличные культуры (16,3%), масса из древесины и из других волокнистых целлюлозных материалов (15,5%), древесина и изделия из нее (7,3%), а также транспортные средства (6,5%).

Основным торговым партнером Канады среди стран ЕС в 2017 г. осталась Великобритания. Канадский товарный экспорт составил 13,6 млрд. долл. США, что на 5,6% больше, чем в предыдущем году. В общем объёме экспорта Канады доля Великобритании составила 3,2%. 

Драгоценные металлы и камни, а именно золото, алмазы и никель, продолжают оставаться основными экспортными товарами, поставляемыми из Канады в Великобританию, их поставки в 2017 году составили 72,4% от всего объёма поставок.

Лидером по объёму импортных поставок в Канаду традиционно являются США. В 2017 г. импорт американских товаров также увеличился на 5,6% до 221,8 млрд. долл. США, что составляет более 52,2% от общего объёма канадского импорта. Основными товарами были средства наземного транспорта (21,4%), реакторы ядерные, котлы, оборудование и механические устройства (13,9%), топливо минеральное (8,6%).

Китай – это второй по стоимости импорта партнер Канады. В 2017 году импорт из Китая вырос на 12,4% до 54,6 млрд. долл. США, что составило 12,7% от всего импорта в Канаду. Значительная часть поставок приходится на электрические машины и оборудование (25,6%), реакторы ядерные, котлы, оборудование и механические устройства (19,2%), мебель (6,1%) и игрушки (5%).
Важным поставщиком на канадский рынок остаётся партнер Канады по НАФТА – Мексика. В 2017 году канадский импорт из данной страны увеличился на 9,1%, по сравнению с данными за 2016 г., и составил 27,3 млрд. долл. США. 
Доля мексиканского импорта в 2017 году немного увеличилась и составила 6,3%.
В импорте Канады из Мексики 33,9% пришлись на средства наземного транспорта, 18,9% - на электрические машины и оборудование, 15,1% - на реакторы ядерные, котлы.

Тенденции изменения внешней торговли услугами

Общая стоимость канадского экспорта услуг в 2017 г. выросла, по сравнению с предыдущим годом, на 3,6% и составила 112,8 млрд. кан. долл. Канадский импорт услуг увеличился на 4,3% и составил 137,9 млрд. кан. долл.
Экспорт государственных услуг в 2017 г. остался примерно на том же уровне, что и в 2016 г. и составил 1,6 млрд. кан. долл. Транспортные услуги составили 17 млрд. кан. долл., что на 5,9% выше показателей 2016 года. Объём услуг, связанных с туристическими путешествиями (включая бизнес-поездки), вырос на 10,3% до уровня 26,4 млрд. кан. долл. Экспорт коммерческих услуг увеличился незначительно, на 0,7%, и составил 67,8 млрд. кан. долл.

Импорт услуг увеличился на 4,3% и достиг 138 млрд. кан. долл. При этом импорт государственных услуг вырос на 1,1%, по сравнению с 2016 г. и составил 
1,2 млрд. кан. долл. Объём услуг, связанных с туристическими и деловыми путешествиями, увеличился на 8,9% до 41,5 млрд. кан. долл. Объём транспортных услуг увеличился на 6,3% и составил 28,2 млрд. кан. долл. В свою очередь, коммерческие услуги увеличились на 0,9% и составили 66,9 млрд. кан. долл.
Таможенно-тарифное и нетарифное регулирование

В Канаде тарифное регулирование внешней торговли регламентируется двумя нормативными актами – Таможенным тарифом Канады и Законом о таможне Канады, которые определяют, что пошлины на ввозимые товары устанавливаются исключительно федеральным правительством Канады, а ввозимые в Канаду коммерческие товары подлежат обложению таможенными пошлинами, федеральным налогом на товары и услуги (GST) при их продаже конечному потребителю. 

При этом стоимость товара для определения таможенных пошлин исчисляется в канадских долларах, независимо от валюты, в которой оплачивался товар. 

Как и ранее, в 2017 г. Канада продолжила придерживаться линии на устранение тарифных барьеров в торговле.

1 июля 2017 г. Канада устранила тарифы на ряд высокотехнологичных товаров в соответствии со своими обязательствами в рамках Соглашения ВТО по информационно-коммуникационным технологиям. Ликвидация пошлин произошла по 156 тарифным линиям (по восьмизначному коду).

Кроме того, канадское правительство в 2017 году на основании Меморандума № D11-4-4с внесло изменения в Общий преференциальный тариф Канады и Правила определения страны происхождения товаров, ввозимых с территории наименее развитых стран. В частности, был расширен перечень субъектов, имеющих право на применение преференциального тарифа. Новыми субъектами признаны компании, созданные на территории стран, с которыми Канада заключила Соглашения о зонах свободной торговли. Дополнительно, были утверждены изменения в правила определения страны происхождения товаров текстильной промышленности и предметов одежды, происходящих с территории развивающихся стран. 

Следует также отметить, что в 2017 году Таможенный тариф Канады претерпел серьезные изменения в связи с приведением его в соответствие с Товарной номенклатурой Международной таможенной организации. Каждые 5 лет Международная таможенная организация пересматривает Товарную номенклатуру, и Канада, как участник данной организации, обязана имплементировать новые нормы ТН ВЭД в свое национальное законодательство. Изменения в Таможенный тариф Канады вступили в силу 1 января 2017 года и затронули не только номерную классификацию товаров, но и наименование ряда товарных позиций. 

Следует отметить, что помимо уплаты соответствующих таможенных пошлин практически все товары облагаются налогами на добавленную стоимость. 

Кроме того, на алкогольную продукцию, табачные изделия, системы кондиционирования для автомобилей, топливно-неэффективные пассажирские транспортные средства, бензин, предметы роскоши начисляются акцизы. Провинции дополнительно устанавливают свои акцизные налоги на табак и алкоголь, а также автомобильные шины (Квебек и Остров Принца Эдуарда). 

Ввоз и вывоз большинства товаров в Канаду и из Канады осуществляется без каких–либо специальных разрешений, но существует ряд товаров, включенных в специальные списки, импорт которых ограничивается. К таким товарам относятся сельскохозяйственная продукция, огнестрельное оружие, текстильные товары и одежда, а также продукция сталелитейной промышленности. Импорт этих товаров может осуществляться на основе специальных разрешений, выдаваемых отдельными федеральными ведомствами (Министерством сельского хозяйства и продовольствия, Министерством рыболовства и океанских ресурсов).

В отдельных случаях к импортируемому в Канаду товару может быть предъявлено требование наличия Международного сертификата на импорт, даже если товар не включён в контрольный список. 

Стандартные документы, которые требуются представить при импорте товаров в Канаду: коносамент, свидетельство о происхождении товара, торговый счёт-фактура, разрешение на вывоз товара, акт технического осмотра, упаковочный лист.

Однако в зависимости от специфики товара список разрешительных документов для ввоза товара на территорию Канады, может меняться и дополняться.

В настоящее время Канада имеет достаточно хорошо разработанную и надежную систему фитосанитарного и ветеринарного контроля, которая позволяет обеспечить высокий уровень безопасности продукции животного и растительного происхождения, импортируемой из других стран.

Согласно данным ВТО, в общей сложности, в отчетном периоде в Канаде действовали 74 меры, применяемые к ввозимой продукции животного и растительного происхождения. Новые меры, консультации по которым канадские министерства и ведомства проводили в 2017 г., затрагивают, в основном, ингредиенты и добавки, используемые при производстве пищевой продукции.

Особенно строгой в Канаде остается система ветеринарного контроля, которая значительно ограничивает импорт продукции животного происхождения, в частности говядины, мяса птицы и молочных (молокосодержащих) продуктов, из значительного ряда стран, которые не прошли проверку ветеринарной инфраструктуры на предмет соответствия высоким национальным стандартам безопасности продукции. 

В отчетном периоде федеральное Правительство Канады не вносило изменений в существующую систему мер количественных ограничений. Как и в предыдущие периоды, квоты на импорт применяются к отдельным видам сельскохозяйственной продукции, размер которых пересматривается ежегодно. 

Ограничения по объемам устанавливаются на ввоз говядины, мяса птицы, зерна, ячменя, молочной продукции, яиц и маргарина. Квоты распределяются по принципу «First come, first served». При этом в течение года (сельскохозяйственного) Министерство иностранных дел, торговли и развития Канады периодически публикует информацию о размерах неиспользованных квот. Импорт товаров в размере, превышающем установленные квоты, облагается таможенными пошлинами вплоть до 200-300 % (в отношении отдельных видов продукции).

3.2. Меры государственной поддержки национального экспорта 
и инвестиций

Поскольку канадская экономика в значительной степени является экспортно-ориентированной, Правительство Канады ежегодно уделяет особое внимание вопросам поддержки экспортного потенциала национальных компаний, определяя соответствующие меры в федеральном бюджете страны. При этом на региональном уровне расходы, связанные с поддержкой компаний-экспортёров, определяются в бюджетах провинций Канады.

Нормативно-правовая база внешнеторговой деятельности Канады основывается, прежде всего, на таких документах, как регулирующий сферу экспортно-импортных операций в Канаде «Закон о разрешениях на экспорт и импорт» (Export and Import Permits Act, http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/E-19/) и «Закон о таможне» (Customs Act, http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/c-52.6/). 

К нормативно-правовым документам внешнеторговой деятельности Канады можно также отнести правовые акты, регламентирующие создание и деятельность некоторых структур по поддержке канадских компаний-экспортёров, например, Закон о Корпорации по развитию экспорта Канады (Export Development Act, http://laws.justice.gc.ca/eng/acts/E-20/) и Закон о деятельности Банка развития бизнеса Канады (Business Development Bank of Canada Act, http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/b-9.9/index.html) – основного канадского банка в сфере поддержки бизнеса.
Следует отметить, что, согласно канадскому законодательству, прямое субсидирование экспорта не разрешается. Однако при этом не исключаются различные формы его косвенной поддержки с помощью государственного финансирования.

Государственная поддержка канадских компаний-экспортёров осуществляется путём предоставления в их распоряжение целого ряда финансовых инструментов, различных услуг и необходимой информации на следующих уровнях: 

- федеральные органы власти Канады;

- органы власти канадских провинций;

- государственные корпорации, существующие исключительно на принципах самоокупаемости и ежегодно отчитывающиеся перед Правительством по каналам соответствующих министерств и ведомств о результатах своей текущей деятельности.

На федеральном уровне ведущим государственным органом в системе господдержки экспорта является Министерство иностранных дел, торговли и развития Канады (Foreign Affairs, Trade and Development Canada, www.international.gc.ca). В этом же звене задействованы Министерство по инновациям, науке и экономическому развитию Канады (Innovation, Science and Economic Development Canada, www.ic.gc.ca) и ряд федеральных агентств по экономическому развитию канадских регионов.

Действующая в составе МИДа Канады Служба торговых уполномоченных представителей (Trade Commissioners Service, www.tradecommissioner.gc.ca) призвана поддерживать канадские компании на внешних рынках.

Служба объединяет около 1000 торговых представителей, работающих в составе канадских посольств и консульств в 161 офисах за рубежом, и около 140 сотрудников, работающих в 17 региональных офисах в Канаде. Канадские торговые уполномоченные работают также в составе канадских госкорпораций и канадских компаний за рубежом. 

Характерной особенностью деятельности Службы является практика приёма на работу в качестве штатных и внештатных сотрудников местных специалистов из стран пребывания, в которых находятся офисы Службы.

В структуре МИДа Канады вопросами деятельности Службы торговых уполномоченных занимается специальный Департамент, который подчиняется непосредственно Министру. Служба функционирует на основе непосредственного взаимодействия её сотрудников с канадскими компаниями, оказывая им всемерное содействие по продвижению товаров, услуг и инвестиций на внешние рынки. Финансирование её деятельности осуществляется за счёт средств федерального бюджета.

На провинциальном уровне господдержка экспорта осуществляется органами власти провинций. Практически в каждой провинции существует министерство, в функции которого входит развитие торговли, привлечение инвестиций, поддержка малого бизнеса и экспорта региона. По ссылке www.edc.ca/EN/About-Exporting/Trade-Links/Pages/government.aspx приводится список министерств и правительственных организаций канадских провинций с указанием программ их экономического развития, поддержки экспортёров и регионального бизнеса в целом. 

Государственную поддержку экспорта осуществляют также Канадские королевские корпорации (Crown Corporations) – государственные компании в форме акционерных обществ.
Основной канадской госкорпорацией в системе поддержки экспорта является Корпорация по развитию экспорта Канады (Export Development Canada, www.edc.ca) (далее - КРЭ), выступающая в роли кредитно-страхового агентства канадского Правительства. 

КРЭ предлагает услуги по страхованию рисков для компаний малого и среднего бизнеса и помогает им получить более выгодные условия кредитования, займов и других видов финансирования в банках за счет предоставления своих страховых продуктов. 
Базовым принципом работы данной корпорации является наличие у экспортёра экспортного контракта. Без существующего контракта воспользоваться услугами данной Корпорации невозможно. 

КРЭ выступает, в основном, как вспомогательное звено при работе клиента с банком и руководствуется в работе с финансовыми институтами внутренней инструкцией, которая максимально полно раскрывает механизм взаимодействия (Solutions for Bankers, http://www.edc.ca/english/docs/FI_detailed_e.pdf).  То есть КРЭ работает не как банк, а как страховщик рисков экспортера. В то же время, обладая своим капиталом, может в некоторых исключительных случаях кредитовать клиентов или предоставлять им займы. 

После всесторонней проверки компании, КРЭ дает свою оценку рисков и предлагает страхование как политических, так и экономических рисков. Таким образом, за счет предоставления страховки КРЭ, клиент получает финансирование в своем банке на более выгодных условиях, а банк снимает с себя часть рисков, разделяя их с КРЭ. При наличии страхового продукта КРЭ банк обычно увеличивает страховое покрытие с 75% до 90%. Что немаловажно, окончательное решение о финансировании клиента принимает банк.
Необходимо подчеркнуть, что в связи с режимом введения политических и экономических санкций Канады в отношении России, КРЭ полностью приостановила поддержку канадских компаний, сотрудничающих с российскими партнёрами.

На уровне госкорпораций поддержка экспорта также осуществляется Канадской коммерческой корпорацией (Canadian Commercial Corporation, www.ccc.ca). 
На официальном сайте Корпорации размещен раздел (www.ccc.ca/en/exporters), предоставляющий подробную информацию по развитию экспорта Канады и государственной поддержке канадских компаний-экспортёров. Здесь же опубликован список международных проектов с участием канадских предпринимателей, осуществляемых в текущее время при поддержке Корпорации.
По сути, Корпорация является агентством по контрактам и госзакупкам федерального правительства и выполняет две основные функции: службы генерального подрядчика и службы госзакупок. 

В зоне ответственности службы генерального подрядчика Корпорация подписывает договоры с иностранными правительствами, выступая от лица канадских поставщиков. Таким образом, Корпорация является связующим звеном между канадскими экспортёрами и зарубежными государственными внешнеторговыми организациями, а также международными организациями, закупая у канадских фирм экспортные товары и поставляя эти товары за рубеж на основании контрактов, заключаемых с иностранными заказчиками. Товарная номенклатура экспортных операций достаточно разнообразна – от промышленного оборудования до продовольственных товаров и оказания различных услуг. Корпорация оплачивает предприятиям-экспортерам их счета в течение 30 дней.

В части службы госзакупок Корпорация, предоставляя свои услуги, помогает иностранному правительству подобрать поставщика необходимых товаров и заключает контракт, который отвечает требованиям иностранного правительства. 

В связи с тем, что данная Корпорация выполняет функции госзаказчика и генерального поставщика в области вооружений, она получает субсидии из бюджета, для покрытия убытков от операционной деятельности (тем не менее, корпорация стремится к тому, чтобы прибыль от ведения текущей коммерческой деятельности покрывала все затраты).

Основным банком Канады в сфере поддержки бизнеса, в т.ч. экспорта, является Банк развития бизнеса Канады (Business Development Bank of Canada, www.bdc.ca). Он также управляется по принципу «королевской корпорации» и имеет независимый Совет директоров. Банк предоставляет следующие четыре основных функции:

·   финансирование в виде долгосрочного кредитования проектов;
·   субординированное финансирование путем выдачи т.н. гибридных кредитов и финансирования активов;
·   венчурное финансирование в виде прямых и портфельных инвестиций компаниям, работающим в сфере высоких технологий;
·   консультационные услуги для бизнеса по льготным ценам.

Деятельность банка направлена, прежде всего, на оказание содействия предприятиям малого и среднего бизнеса.

3.3. Особые экономические зоны, особенности их функционирования и администрирования

В Канаде с целью обеспечения благоприятных условий для осуществления экспортно-импортных операций создаются внешнеторговые зоны (Foreign Trade Zones). Среди таких условий следует отметить: послабление тарифного режима, освобождение от уплаты таможенных пошлин, льготное предоставление логистических и складских услуг, снижение административных барьеров и операционных расходов компаний. 
Канадские власти поддерживают практику создания таких зон, понимая преимущества установленного в них режима торговых отношений. Об этом свидетельствуют три открытые в 2017 году внешнеторговые зоны – в г. Виндзор (провинция Онтарио), г. Сидней (провинция Новая Шотландия) и г. Квебек (провинция Квебек).

Всего в настоящее время в Канаде функционируют 9 таких зон:

1. «CentrePort» (г. Виннипег, провинция Манитоба, www.centreportcanada.ca);

2. «Calgary Region Inland Port» (г. Калгари, провинция Альберта, www.investcalgaryregion.ca/transportation-supply-chain-logistics-calgary-region); 

3. «Edmonton’s Port Alberta» (г. Эдмонтон, провинция Альберта, www.portalberta.com/foreign-trade-zone);

4. «Halifax Gateway» (г. Галифакс, провинция Новая Шотландия, www.halifaxgateway.com/en/home/foreign-trade-zone.aspx); 

5. «Regina Global Transportation Hub» (г. Реджайна, провинция Саскачеван, http://thegth.com);

6.  «Niagara Foreign Trade Zone» (г. Ниагара-Фолс, провинция Онтарио, http://niagaratradezone.ca);

7.  «Windsor-Essex Foreign Trade Zone» (г. Виндзор, провинция Онтарио, http://windsoressexftz.com);

8. «Cape Breton Regional Municipality Foreign Trade Zone» (г. Сидней, провинция Новая Шотландия, http://cbrm-ftz.ca);

9. «Quebec City Foreign Trade Zone Point» (г. Квебек, провинция Квебек).

Самой крупной канадской внешнеторговой зоной, созданной ещё в 2009 году, является «CentrePort». Она занимает обособленную территорию в провинции Манитоба площадью 20 тыс. акров, на которой действует специальный правовой режим предпринимательской деятельности, связанной с проведением внешнеторговых операций.

В основе «CentrePort» находится международный аэропорт г. Виннипег (James Armstrong Richardson International Airport), который, согласно идее создания внешнеторговой зоны, является центральным транспортным узлом, соединяющим все товаропотоки, проходящие по территории Канады, а также логистическим центром и зоной для производства и хранения товаров.

Главным преимуществом данной зоны является возможность обеспечения быстрого доступа на внешние рынки с минимальными затратами, пользуясь основными торговыми путями: трансканадской магистралью, транспортными путями НАФТА, арктическими водным и воздушными коридорами, а также выходом в Атлантику через порт в г. Галифакс.

Законодательная база, регламентирующая деятельность внешнеторговой зоны «CentrePort», расположена на сайте Правительства провинции Манитоба (http://web2.gov.mb.ca/laws/statutes/ccsm/c044e.php).

В целом, условия функционирования канадских внешнеторговых зон, включая описание федеральных программ их поддержки и финансирования, представлены в специализированном разделе Интернет-сайта Министерства финансов Канады (https://www.fin.gc.ca/ftz-zf/index-eng.asp).
3.4. Обзор состояния и перспектив развития торгово-экономических отношений Канады и России

Изменения по основным товарам и услугам, поставляемым в Россию 
(из России)

Внешнеторговый оборот между Россией и Канадой в рассматриваемый период, по данным Федеральной таможенной службы, увеличился по сравнению с 2016 годом на 43,2% и составил 1,6 млрд. долл. США. При этом российский экспорт возрос на 53,6% и достиг 644,1 млн. долл. США, а импорт увеличился на 37,1% (до уровня 986,4 млн. долл. США).

Отрицательное сальдо России в торговле с Канадой за 2017 г. составило 342,3 млн. долл. США.

В 2017 г. зафиксирован рост несырьевого экспорта (+14,7%), в свою очередь сырьевой экспорт вырос в 17,4 раз. Уровень несырьевого экспорта остался на достаточно высоком уровне, а именно 72,9% от общего объема российского экспорта в Канаду. Кроме того, доля экспорта из России в Канаду инновационных товаров в 2017 г. увеличилась на 24,1%. 
Согласно данным Центрального банка Российской Федерации, стоимость российского экспорта услуг в Канаду в 2017 г. выросла, по сравнению с 2016 годом, на 36,3% и составила 294,6 млн. долл. США. Российский импорт услуг из Канады также увеличился в 2017 году на 11,2% и достиг 167,8 млн. кан. долл.
Согласно данным канадской статистики, увеличение российского экспорта товаров в Канаду в 2017 году вызвано возросшим объемом поставок минерального топлива, в том числе нефти и нефтепродуктов (27 гр. ТН ВЭД) (на 52,7% до 259 млн. долл. США), и удобрений (31 гр. ТН ВЭД) – с 51,8 млн. долл. США в 2016 г. до 105 млн. долл. США в 2017 г. При этом 27-я группа товаров продолжает лидировать по объёму российских экспортных поставок в Канаду (30,2% от общего объёма экспорта).
Важными группами товаров, экспортируемых из России в Канаду, в 2017 году явились также каучук, резина и изделия из них (40 гр. ТН ВЭД, 9,8% от общего объёма экспорта); медь и изделия из неё (74 гр. ТН ВЭД, 6,6% от общего объёма экспорта); чёрные металлы (72 гр. ТН ВЭД, 6,0% от общего объёма экспорта).

В 2017 году ядерные реакторы, котлы и оборудование (84 гр. ТН ВЭД) традиционно занимали первое место в импорте России из Канады (28,4% от общего объёма), рост уровня поставок составил 14% по сравнению с показателями 2016 г. и достиг 146,7 млн. долл. США.  

Стоимость импорта возросла, в том числе, за счёт увеличения стоимости поставок летательных и космических аппаратов (88 гр. ТН ВЭД) на 2,5% до 90,3 млн. долл. США (17,5% в общем объёме импорта).

Стоимость импорта средств наземного транспорта (87 гр. ТН ВЭД) в денежном выражении возросла на 78,6% (до 45 млн. долл. США), что в общем объёме составило 8,7%.

Закупки электрических машин и оборудования (85 гр. ТН ВЭД) сократились на 3,6%. Данная продукция составляет 8,4% всего импорта из Канады в отчётном периоде (43 млн. долл. США).

Одновременно выросли на 41,5% импортные поставки товаров 23 группы (остатки и отходы пищевой промышленности; готовые корма для животных) до 40,5 млн. долл. США, что в общем объёме импорта составило 7,8%.
4. Инвестиционная политика Канады и иностранные инвестиции

4.1. Инвестиционная политика Канады, а также крупные деловые мероприятия, планируемые к проведению в Канаде
Канадская экономика достаточно прочно интегрирована в мировую хозяйственную систему. Порядка 1,9 млн. канадцев заняты в иностранных компаниях, созданных зарубежными инвесторами. Доля таких компаний в совокупной численности занятых в экономике достигает 12 %.  

Ключевыми правовыми актами, регулирующими сферу привлечения иностранных инвестиций в канадскую экономику, являются Закон об инвестициях Канады (Investment Canada Act) и межправительственные соглашения о поощрении и взаимной защите инвестиций (а также специализированные разделы соглашений о свободной торговле Канады с зарубежными странами).

Канада традиционно занимает высокие позиции на рынке транснациональных инвестиций. Так, по данным Интернет-ресурса «Invest in Canada», из стран «Группы Семи» Канада находится на первом месте в рейтинге Всемирного банка «Лучшая страна для ведения бизнеса». Согласно статистике, для запуска бизнеса в Канаде необходимо лишь 1,5 дня (в среднем по странам Организации экономического сотрудничества и развития – 8,4 дня).

По итогам 2017 года Канада заняла второе место среди стран «Большой двадцатки» в рейтинге журнала «Forbes» «Лучшая страна для видения бизнеса».

Согласно результатам исследований международной консалтинговой компании «KPMG», затраты на ведение бизнеса в Канаде на 14,6 % ниже, чем в среднем в странах «Группы семи».

Согласно данным Статистического агентства Канады, стоимость накопленных прямых инвестиций из Канады по состоянию на конец анализируемого периода составила 1,121 трлн. кан. долл. Прирост показателя за 2017 год составил 3,4 %. 
При этом стоимость капитала возросла на 4,0 %, составив 1,045 трлн. кан. долл., стоимость чистых обязательств, напротив, снизилась на 3,8 % до значения 
75,9 млрд. кан. долл.

Таблица 16
Международная инвестиционная позиция Канады: движение прямых зарубежных инвестиций в 2016-17 гг.

млрд. кан. долл.

	Наименование показателя
	2016 год
	2017 год
	Темп роста, %

	Прямые инвестиции из Канады за рубеж 

(общая балансовая стоимость), в т.ч.
	1083,730
	1121,102
	103,4

	капитал
	1004,873
	1045,232
	104,0

	чистые обязательства
	78,857
	75,871
	96,2

	Прямые инвестиции в Канаду

(общая балансовая стоимость), в т.ч.
	808,738
	824,035
	101,9

	капитал
	660,831
	684,917
	103,6

	чистые обязательства
	147,907
	139,118
	94,1


Источник: Статистическое агентство Канады

Балансовая стоимость накопленных прямых иностранных инвестиций в канадскую экономику по состоянию на конец 2017 года составила 824,0 млрд. кан. долл., увеличившись за год на 1,9 %. При этом стоимость капитала возросла 
на 3,6 %, составив 684,9 млрд. кан. долл., стоимость чистых обязательств снизилась на 5,9 % до значения 139,1 млрд. кан. долл.

Следует отметить, что 22 июня 2017 года вступили в силу изменения в подпункт 14.11(1) абзаца 2 статьи 14 Закона Канады «Об инвестициях». 
Так, в соответствии с новыми нормами Закона увеличен размер капитализации канадских компаний – реципиентов иностранных инвестиций, иностранные капиталовложения в которые подлежат обязательному согласованию с уполномоченными органами федерального Правительства Канады.

Сумма капитализации увеличена до 1 млрд. кан. долл. для иностранных инвесторов, происходящих с территории стран-участниц Всемирной торговой организации (далее – ВТО) (WTO investors), а также для иностранных инвесторов, происходящих с территории стран, не являющихся членами ВТО и не являющихся государственными компаниями, которые до инвестирования средств в канадские компании контролировались компаниями, происходящими с территории стран-участниц ВТО.
Кроме того, 21 сентября 2017 года вступили в силу изменения в подпункт 14.11(1)  абзаца 3 статьи 14 Закона Канады «Об инвестициях». В соответствии с новыми нормами Закона сумма капитализации для указанных выше целей увеличена до 1,5 млрд. кан. долл. для иностранных инвесторов, происходящих с территории стран, с которыми Канада заключила соглашения о зоне свободной торговли (free trade agreement investors).

Однако следует отметить, что данные изменения касаются не всех иностранных инвесторов. Исключения применяются в отношении следующих стран: страны Европейского Союза, Чили, Перу, Панама, Гондурас, Южная Корея.
В конце 2016 года Правительство Канады анонсировало проект по совершенствованию деятельности организации «Invest in Canada» и развитию действующей системы Службы торговых представителей в зарубежных странах. Стоимость данного проекта составила 218 млн. кан. долл.

Однако, свою деятельность в обновленном качестве «Invest in Canada» начала лишь в первом квартале 2018 года. Миссией государственной организации является содействие привлечению прямых зарубежных инвестиций в Канаду, а важнейшими задачами определены координация деятельности органов государственной власти всех уровней управления в целях привлечения капиталовложений из-за рубежа, реализация проектов по оказанию содействия иностранным инвесторам в формате «одного окна».  
Канадские торгпреды обеспечивают консультационную поддержку иностранным инвесторам, планирующим начать предпринимательскую деятельность в Канаде. В основном, зарубежным партнерам интересна информация о бюрократических процедурах регистрации хозяйствующего субъекта в Канаде, требованиях налогового законодательства, программах финансовой и нефинансовой поддержки коммерческой деятельности.
На территории Канады регулярно проводятся значимые международные инвестиционные мероприятия категорий форумы, семинары и конференции.

Примером наиболее важных событий такого рода являются Форум институциональных инвесторов (Canada Institutional Investor Forum) и Международный форум инвесторов (InvestorForum). Ключевым отраслевым событием является ежегодный Инвестиционный форум Ассоциации горняков и старателей Канады.

Форум институциональных инвесторов ежегодно привлекает представителей таких организаций, как государственные и негосударственные пенсионные фонды и страховые фонды, организации здравоохранения и консалтинговые фирмы, специализирующиеся на вопросах, связанных с осуществлением капиталовложений.

Международный форум инвесторов организуется, прежде всего, для продвижения проектов в сфере строительства объектов жилой и коммерческой недвижимости.

Инвестиционный форум Ассоциации горняков и старателей Канады является крупнейшей в Северной Америке коммуникационной площадкой для обсуждения международных инвестиционных проектов в сфере освоения недр. 

Перечисленные мероприятия проходят в крупнейшем мегаполисе Канады – г. Торонто. 

4.2. Политика Канады в области привлечения иностранных инвестиций (инвестиционный режим)

Меры по улучшению инвестиционного климата и двусторонние инвестиционные соглашения (и специализированные разделы соглашений о свободной торговле)
Ключевыми правовыми актами, регулирующими сферу привлечения иностранных инвестиций в канадскую экономику, являются Закон об инвестициях Канады (Investment Canada Act) и межправительственные соглашения о взаимном поощрении и иностранных инвестиций (а также специализированные разделы соглашений о свободной торговле Канады с зарубежными странами).

По состоянию на конец 2017 года действовали 37 соглашения о поощрении и взаимной защите инвестиций, ранее заключенные Правительством Канады с зарубежными странами. Подробное описание соглашений, в которых участвует Канада, можно найти на сайте МИДа Канады
. 
В 2017 году вступили в силу два соглашения о зоне свободной торговли (FTA): Всеобъемлющее торгово-экономическое соглашение Канады с Европейским Союзом, Соглашение о зоне свободной торговли с Украиной, а также три соглашения о взаимном поощрении и защите иностранных инвестиций (FIPA): 
с Буркина-Фасо, Гвинеей, Монголией.
Динамика, объемы, отраслевая и региональная структура, источники иностранных инвестиций, их роль в экономике Канады

В региональной структуре прямых инвестиций в Канаду наибольший удельный вес принадлежит Северной Америке (52,3 % или 431,215 млрд. кан. долл.), Европе (35,1 % или 288,9 млрд. кан. долл.), Азии и Океании (10,0 % или 82,6 млрд. кан. долл.). Доля Южной и Центральной Америки и Африки составляет лишь 2,3 % и 0,3 %, соответственно.

Таблица 17
Международная инвестиционная позиция Канады: привлечение прямых зарубежных инвестиций в 2016-17 гг
 
(региональная и страновая структура)

млрд. кан. долл.

	Наименование показателя
	2016 год
	2017 год
	Темп роста, %
	Доля страны в регионе (2017 г.), %
	Доля региона (страны) в общем объеме ПИ (2017 г.), %

	Прямые инвестиции в Канаду

(общая балансовая стоимость)
	808,738
	824,035
	101,9
	-
	100,0

	Северная Америка, в том числе
	412,297
	431,215
	104,6
	100,0
	52,3

	- США
	388,336
	404,473
	104,2
	93,8
	49,1

	- Мексика
	1,856
	2,060
	111,0
	0,5
	0,2

	Южная и Центральная Америка, в том числе
	19,865
	19,196
	96,6
	100,0
	2,3

	- Бразилия
	18,859
	18,174
	96,4
	94,7
	2,2

	Европа, в том числе
	296,610
	288,873
	97,4
	100,0
	35,1

	- Нидерланды
	97,140
	91,883
	94,6
	31,8
	11,2

	- Люксембург
	50,954
	49,904
	97,9
	17,3
	6,1

	- Великобритания
	44,211
	47,431
	107,3
	16,4
	5,8

	- Швейцария
	44,113
	40,213
	91,2
	13,9
	4,9

	Африка, в том числе
	2,415
	2,168
	89,8
	100,0
	0,3

	- Нигерия
	1,113
	0,895
	80,4
	41,3
	0,1

	- Южная Африка
	0,760
	0,757
	99,6
	34,9
	0,1

	- Египет
	0,512
	0,512
	100,0
	23,6
	0,1

	Азия и Океания, в том числе
	77,551
	82,583
	106,5
	100,0
	10,0

	- Япония
	29,759
	29,632
	99,6
	35,9
	3,6

	- Китай
	15,279
	16,432
	107,5
	19,9
	2,0

	- Гонконг 
	12,315
	12,431
	100,9
	15,1
	1,5

	- Объединенные Арабские Эмираты
	0,017
	3,874
	228 раз
	4,7
	0,5


Источник: Статистическое агентство Канады

Доля США в структуре анализируемого показателя достигает практически 
50 % (404,5 млрд. кан. долл). При этом доля ключевого торгового партнера Канады в региональной группе достигает 94 %. Доля Мексики – еще одного партнера Канады по соглашению НАФТА – в континентальной группе составляет лишь 0,5 % (2,0 млрд. кан. долл.).

Из стран региона Южной и Центральной Америки наибольшие объемы прямых инвестиций в канадскую экономику осуществила Бразилия – 18,2 млрд. кан. долл. или 94,7 % в группе. Однако доля Бразилии в итоговом значении показателя достигла лишь 2,2 %.

Из стран Европы наиболее активно в Канаде осуществляют инвестиционную деятельность предпринимательские структуры, зарегистрированные в Нидерландах (91,9 млрд. кан. долл. на конец 2017 года или 31,8 % в общерегиональном значении), Люксембурге (49,9 млрд. кан. долл. или 17,3 %), Великобритании (47,4 млрд. кан. долл. или 16,4 %) и Швейцарии (40,2 млрд. кан. долл. или 13,9 %).

Япония, Китай, Гонконг и Объединенные Арабские Эмираты лидируют по критерию инвестиционной активности  на канадском рынке капиталовложений в своей региональной группе. 
4.3. Основные итоги инвестиционного сотрудничества Российской Федерации с Канадой

Основные направления и итоги инвестиционного сотрудничества с Россией

Общая балансовая стоимость прямых канадских инвестиций в Россию составила на конец 2017 года 1,7 млрд. кан. долл., из которых 1,6 млрд. кан. долл. – балансовая стоимость капитала. Прирост показателя за год составил 36,2 %. В течение анализируемого шестилетнего периода максимальное значение показателя было зафиксировано в «досанкционном» 2013 году – 3,264 млрд. кан. долл. С этого времени стоимость канадских инвестиций снизилась практически вдвое. 

Таблица 18
Российско-канадское инвестиционное сотрудничество: движение прямых зарубежных инвестиций в 2012-17 гг.

млрд. кан. долл.

	Наименование показателя
	2012 год
	2013 год
	2014 год
	2015 год
	2016 год
	2017 год

	Прямые инвестиции из Канады 

(общая балансовая стоимость), в т.ч.
	2,827
	3,264
	2,814
	1,735
	1,214
	1,653

	капитал
	2,809
	3,142
	2,830
	1,679
	1,158
	1,598

	чистые обязательства
	0,018
	0,122
	-0,016
	0,056
	0,056
	0,055

	Прямые инвестиции в Канаду (общая балансовая стоимость), 

в т.ч.
	2,617
	1,242
	1,153
	0,933
	1,113
	0,531

	капитал
	2,647
	1,242
	1,154
	0,953
	1,112
	0,533

	чистые обязательства
	-0,030
	-
	-
	-0,002
	0,001
	-0,002


Источник: Статистическое агентство Канады

Вместе с тем стоит отметить, что в 2017 году, впервые с 2013 года, зафиксировано увеличение стоимости канадских прямых инвестиций в российскую экономику.

Общая балансовая стоимость прямых российских инвестиций в Канаду достигла на конец 2017 года 0,5 млрд. кан. долл. Снижение величины анализируемого показателя за год составило 52,3 %. При этом понижательная динамика отмечается на протяжении всего шестилетнего периода (с 2012 года стоимость инвестиций снизилась практически в пять раз).

 Приоритетные отрасли и проекты российско-канадского инвестиционного сотрудничества

Несмотря на действие известных негативных политических факторов, большинство крупнейших канадских инвесторов в Россию не свернули свой бизнес, а некоторые, такие как горнодобывающая корпорация «Kinross Gold», наоборот, продолжают реализовывать новые масштабные проекты.

Вместе с тем российско-канадское сотрудничество в инвестиционной сфере пока далеко от полной реализации своего потенциала. За последние три года были заморожены многие взаимовыгодные совместные инициативы как в сфере добычи полезных ископаемых, в том числе урана, так и в агрохимическом секторе, транспортном машиностроении и других отраслях. В значительной мере это стало результатом негативных изменений конъюнктуры на мировых товарных рынках и непростой общей экономической ситуации как в России, так и в Канаде. Однако влияние низкого уровня двусторонних политических отношений на российско-канадское сотрудничество в инвестиционной сфере остается главным сдерживающим фактором.

В настоящее время основные объемы прямых инвестиций Канады в Российскую Федерацию сконцентрированы в сфере добычи драгоценных и цветных металлов, а также в транспортном машиностроении.

Ниже представлена информация о наиболее значимых проектах инвестиционного сотрудничества.

Инвестиционная деятельность корпорации «Kinross Gold»

Канадская корпорация «Kinross Gold» является крупнейшим иностранным инвестором в российскую горнодобывающую промышленность. Вклад корпорации в совокупную добычу золота на территории России достигает 10%. На чукотские месторождения «Купол» и «Двойное» приходится около 25% совокупной добычи золота «Kinross Gold». Себестоимость производства драгоценного металла на российских месторождениях канадской корпорации на 43% и 58% ниже, чем, соответственно, на её североамериканских и африканских активах. В результате российский бизнес является в настоящее время основным источником операционной прибыли корпорации. 

«Kinross Gold» запланирован и реализуется ряд инвестиционных проектов в Чукотском автономном округе (на месторождениях «Морошка», «Сентябрьское» и площади «Водораздельная»).

Инвестиционный проект компании «Silver Bear Resources»

В 2004 году канадская компания приобрела 100 % акций ЗАО «Прогноз», владеющей лицензией на проведение геологоразведочных работ на Мангазейской лицензионной площади, и приступила к реализации проекта по геологическому изучению недр. За восьмилетний период компанией профинансированы геологоразведочные работы в сумме 1,5 млрд. руб.

В 2012 году государственной комиссией утверждены запасы серебра и попутных компонентов серебряно-полиметаллического месторождения «Вертикальное», а Федеральным агентством по недропользованию признан факт открытия данного месторождения и выдано соответствующее свидетельство 
ЗАО «Прогноз».

Запасы серебра месторождения «Вертикальное» оценены в 1147,7 тонн 
(по категории C1 и C2), прогнозные ресурсы серебра составляют 1037,3 тонн.

В 2012 году Роснедра приняло решение внести изменения в лицензию 
ЗАО «Прогноз» в части продления срока ее действия на 4 года, а в 2016 году решением Агентства лицензия была продлена до 1 сентября 2033 года. Целевым назначением определены разведка и добыча полезных ископаемых.

В 2018 году компания планирует начать добычу серебра.
Инвестиционный проект «Ай-Джи Коппер»

Другая канадская компания «Ай-Джи Коппер» (IG Copper LLC) владеет 
51%-ной долей в российской фирме «Амур Минералс», которая планирует разрабатывать крупное медно-золотоносное месторождение «Малмыжское» в Хабаровском крае. В геологоразведочные работы уже инвестировано более 1,0 млрд. руб. Необходимые затраты на дальнейшую разработку месторождения оцениваются в 1,5 млрд. долл. США.

В обрабатывающей промышленности канадский капитал представлен в России, в основном, в транспортном машиностроении.

Проект по сборке двухсистемных локомотивов «Князь Владимир»

В августе 2015 года в г. Энгельс Саратовской области открылся завод по сборке двухсистемных локомотивов, работающих и на переменном, и на постоянном токе, под названием «Князь Владимир». Проектная мощность завода – 150 локомотивов в год. Общий объем осуществленных инвестиций превысил 6,8 млрд. руб.

Первый локомотив был выпущен уже в 2015 году, и уже через два года продукция успешно прошла процедуру сертификации. В ноябре 2017 года началась шестимесячная опытная эксплуатация локомотива, а с мая 2018 года локомотив планируют ввести в регулярную эксплуатацию.

Соинвесторами проекта выступили «Внешэкономбанк» и «Bombardier Transportation».

5. Основные направления государственной политики в отношении малого и среднего предпринимательства

5.1. Аналитический обзор о состоянии и развитии малого и среднего предпринимательства в Канаде
В связи с высокой долей компаний малого и среднего бизнеса в канадской экономике (по статистике – свыше 30% ВВП Канады) и их существенным вкладом в экспорт страны канадские власти рассматривают такие предприятия в качестве важнейших участников процессов, обеспечивающих экономический рост Канады. 

Критерии отнесения хозяйствующих субъектов к различным категориям
субъектов малого и среднего предпринимательства

	Категория
	Численность работников
	Оборот предприятия
	Дополнительные критерии

	Малое предприятие
	до 99 человек
	до 500 млн. кан. долл. в год
	экспортный потенциал составляет до 1 млн. кан. долл.;

кредитоспособность компании – до 250 тыс. кан. долл.

	Среднее предприятие
	от 100 до 499 человек
	
	


Поскольку на момент подготовки настоящего обзора статистические данные по развитию сектора малого и среднего бизнеса Канады опубликованы не были, ниже представлены количественные и структурные характеристики сектора, характеризующие его состояние и развитие в 2016 году. 
	Размер предприятия

(по числу занятых)
	Доля от общего числа компаний, %
	Количество предприятий, тыс. ед.
	Производство товаров,

тыс. ед.
	Оказание услуг,

тыс. ед.

	1-4
	54,1
	632,5
	143,5
	489,0

	5-9
	19,4
	226,4
	47,9
	178,5

	10-19
	12,7
	147,8
	27,4
	120,4

	20-49
	8,9
	103,6
	19,6
	84,1

	50-99
	2,8
	33,3
	7,2
	26,1

	малый бизнес
	97,9
	1 144,6
	245,5
	898,1

	100-199
	1,2
	14,3
	3,6
	10,7

	200-499
	0,6
	7,1
	1,8
	5,3

	средний бизнес
	1,8
	21,4
	5,4
	16,0

	более 500 (крупный бизнес)
	0,3
	2,9
	0,6
	2,4

	Всего:
	100
	1 168,0
	251,5
	916,5


Источник: Statistics Canada
Количество хозяйствующих субъектов составляет около 1,17 млн., при этом количество малых предприятий достигает 1,14 млн., что является 97,9% от общего числа компаний, доля предприятий среднего бизнеса – 1,8% (21,4 тыс.), крупного бизнеса – 0,3% (2,9 тыс. единиц).
Территориально более половины малых и средних предприятий сосредоточены в провинциях Онтарио и Квебек (415,6 и 239,4 тыс. соответственно). В западных провинциях Британская Колумбия и Альберта находится соответственно 178,6 и 168,9 тыс. таких компаний.

Рассматривая отраслевую структуру сектора малого и среднего предпринимательства (см. рис.), следует отметить, что малый бизнес сосредоточен, прежде всего, в сфере оптовой и розничной торговли (17,7%), строительства (12,2%), предоставления профессиональных, научных и технических услуг (12,0%), здравоохранения и социальных услуг (9,2%), а также транспортных и складских услуг (5,5%).

Средние предприятия сконцентрированы в основном в сфере, оптовой и розничной торговли (18,7%), обрабатывающей промышленности (14,5%), здравоохранения и социальных услуг (10,3%), обработки отходов (7,5%) и в строительстве (7,0%).
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Источник: Statistics Canada
Рис. Отраслевая структура предприятий МСП в Канаде
5.2. Программы и меры поддержки субъектов малого и среднего предпринимательства в Канаде

В 2017 году канадская многоуровневая система поддержки МСП и развития их экспортного потенциала, опирающаяся как на государственные, так и на негосударственные структуры, не претерпела существенных изменений. 

По-прежнему, ведущим государственным органом в сфере поддержки экспортного потенциала малого и среднего бизнеса и встраивания компаний этого сектора в глобальные сбытовые цепочки, а также развития внешнеэкономических связей Канады в целом, является Министерство иностранных дел, торговли и развития Канады (Foreign Affairs, Trade and Development Canada, www.international.gc.ca).

Поддержка канадских компаний, в частности, малого и среднего бизнеса, на внешних рынках является главной целью действующей в составе МИДа Канады Службы торговых уполномоченных (представителей) (Trade Commissioners Service, www.tradecommissioner.gc.ca).

В среднем, по статистике, экспортные возможности канадских компаний, использующих услуги Службы, увеличиваются на 20,5%, а доступ их продукции на зарубежные рынки увеличивается на 20,9%, по сравнению с теми экспортёрами, которые не являются клиентами Службы.

В 2017 году на сайте Службы к уже имеющимся инструментам поддержки канадских МСП были добавлены два раздела: 

1. Путеводитель для малых и средних компаний по вопросам встраивания таких компаний в глобальные сбытовые цепочки (Linking In to Global Value Chains: A Guide for Small and Medium-Sized Enterprises, http://tradecommissioner.gc.ca/gvc-cvm/gvc-guide-cvm-guide.aspx?lang=eng), в котором до предпринимателей доводится подробная информация о всех процедурах процесса (планирование, совместимость, финансирование, оценка рисков и т.д.).

2. Список финансовых программ для поддержки малых и средних компаний при их выходе на международные рынки (http://tradecommissioner.gc.ca/funding-financement/index.aspx?lang=eng), среди которых следует выделить основные:

- Global Opportunities for Associations – выделение средств федерального бюджета в размере около 3 млн. кан. долл. ежегодно на поддержку экспортных возможностей канадских ассоциаций, которые состоят из МСП. В 2017 году 3,3 млн. кан. долл. в рамках этой программы было выделено 34 ассоциациям, занятым в аэрокосмической, автомобильной, горнодобывающей, ядерной и машиностроительной промышленности, «чистых» технологиях, обороне и безопасности, образовании, транспорте и биотехнологиях;

- Invest Canada-Community Initiatives – программа поддержки канадских муниципалитетов и общественных организаций по привлечению прямых иностранных инвестиций. Действуя с 2006 года, программа оказала содействие 416 канадским субъектам по привлечению инвестиционных потоков в размере 45,8 млн. кан. долл. в 1421 проект. В 2017 году 77 таких организаций получили 3,6 млн. кан. долл. в качестве помощи от канадских властей;

- Foreign Trade Zones – Marketing Program - программа поддержки канадских свободных торговых зон и содействия привлечению в них прямых иностранных инвестиций;
- CanExport - программа развития экспортного потенциала канадских малых и средних компаний. Согласно условиям данной программы, канадские МСП могут претендовать на получение финансовой помощи в размере до 100 тыс. кан. долл. в год, заполнив заявку на сайте Национального исследовательского совета Канады (National Research Council, www.nrc-cnrc.gc.ca/eng), который вместе с МИДом Канады является контролирующим органом в вопросах реализации программы. Планируется, что эта правительственная инициатива будет основополагающей в формировании новой национальной экспортной стратегии.
Кроме этого, в 2017 году на сайте Службы торговых уполномоченных Канады были актуализированы разделы по предоставлению иных возможностей финансирования и развития экспортного потенциала канадских МСП, в частности со стороны:

- Корпорации по развитию экспорта Канады (Export Development Canada), выступающей в роли кредитно-страхового агентства канадского Правительства. КРЭ, являясь вспомогательным звеном при работе клиента с банком, проводит страхование рисков для компаний малого и среднего бизнеса и помогает им получить более выгодные условия кредитования, займов и других видов финансирования в банках за счёт предоставления своих страховых продуктов;

- Банка развития бизнеса Канады (Business Development Bank of Canada), являющегося основным банком Канады в сфере поддержки бизнеса, прежде всего, при оказании содействия МСП. Банк предоставляет следующие четыре функции: финансирование в виде долгосрочного кредитования проектов; субординированное финансирование путем выдачи т.н. гибридных кредитов; венчурный капитал в виде прямых и портфельных инвестиций компаниям, работающим в сфере высоких технологий; консультационные услуги для бизнеса по специальным ценам;
- правительств провинций и территорий Канады, предоставляющих гранты, займы и другие виды финансовой помощи местным малым и средним экспортёрам. Данный раздел также содержит пошаговый путеводитель для выяснения возможности получения средств из провинциальных бюджетов.
На уровне государственной структуры оказания поддержки малого и среднего предпринимательства в Канаде на протяжении последних лет значительная роль отведена так называемой «Бизнес-Сети Канады» (Canada Business Network, www.canadabusiness.ca). 

Этот правительственный портал, созданный по совместной договорённости федеральных министерств и агентств, провинциальных и территориальных правительств, а также некоммерческих организаций страны, предназначен для реализации таких задач, как снижение бюрократических барьеров для функционирования МСП; консолидация информации, необходимой для обеспечения бизнес-потребностей предприятий, включая широкий спектр информации о правительственных программах и услугах. 

Правительство Канады, оценивая значение предприятий малого и среднего бизнеса в содействии экономическому развитию страны и создании новых рабочих мест, с целью формирования наиболее благоприятных условий для их функционирования и развития продолжило политику снижения налоговой нагрузки на такие компании.

Так, в течение 2017 года продолжалась реализация федерального плана по снижению к 2019 году налоговой ставки по корпоративному налогу с 11% до 9% для компаний МСП в условиях повышения максимального уровня их дохода с 300 до 500 тыс. кан. долл. в год. В рассматриваемый период эта ставка составляла 10,5%.

6. Участие Канады в многосторонних международных и региональных экономических организациях, интеграционных и преференциальных торговых соглашениях

6.1. Информация об участии Канады в региональных экономических группировках, включая формирование торгового режима, предоставление преференций участникам торговых соглашений и реализация их в законодательстве Канады

Торговая политика в 2017 г. оставалась важнейшей составляющей внешнеполитического курса Канады, последовательно поддерживающей усилия мирового сообщества, направленные на открытие рынков, либерализацию международных торгово-экономических отношений и борьбу с протекционистскими тенденциями. Торговая повестка дня страны является одной из самых прогрессивных в мире: развитие внешнеэкономических отношений с другими странами и регионами рассматривается не в качестве самоцели, а как инструмент повышения благосостояния населения. Значительная роль на всех уровнях принятия решений отводится смежным с торговлей вопросам, таким как развитие экологических и трудовых стандартов, вовлечение в международную торговлю женщин, молодежи и коренных народов страны, поддержка малого и среднего бизнеса.

В 2017 г., как и в предыдущие годы, в своей деятельности по развитию внешнеэкономических связей и стимулированию инвестиционного сотрудничества канадское правительство опиралось на «План действий на глобальных рынках» на 2014-2018 гг., который определяет основные векторы развития торгово-экономических отношений Канады со всеми регионами мира. И хотя на фоне существенных изменений геополитической ситуации в мире План, принятый еще в 2013 г., перестал в полной мере отвечать вызовам глобализации и проблемам международной торговли, он, как и прежде, остается для канадского правительства и участников ВЭД ориентиром в отношении региональных и страновых приоритетов.

Продвижение канадских интересов через углубление связей с ключевыми партнерами, расширение и диверсификация торговых и инвестиционных связей были определены в качестве двух из четырех основных задач во внешней сфере на 2017 году и в Ведомственном плане Министерства иностранных дел, международной торговли и развития Канады (основного органа страны по координации международных отношений) на 2017-2018 финансовый год. 

Самое существенное влияние на внешнеэкономический курс Канады в 2017 г. оказывали ожидания Правительства в отношении политики избранного в ноябре 2016 г. Президента США Д.Трампа. Ориентируясь, как и прежде, на углубление и диверсификацию торгово-экономических отношений с важнейшими мировыми финансово-экономическими центрами – США, АТР и ЕС,- канадское правительство столкнулось с неопределенностью в развитии отношений с первыми двумя вследствие кардинального изменения американской внешней линии. 

Сотрудничество Канады со странами АТР. Участие в Транс-тихоокеанском партнерстве
23 января 2017 г. Д.Трамп подписал распоряжение о выходе США из Транс-Тихоокеанского партнерства (ТТП) - соглашения, подписанного еще в начале 2016 г. 12-ю странами АТР, которое открывало перед Канадой перспективы не только более преференциального режима доступа на американский рынок, но и на рынки ряда ведущих стран региона. 
На протяжении всего 2017 года дальнейшая судьба соглашения оставалась под вопросом: в ходе ряда встреч высокого уровня в Чили и Вьетнаме в течение 2017 г. ощутимого прогресса не намечалось. Однако, на Саммите лидеров АТЭС в Дананге в ноябре 2017 г. 11 оставшихся стран ТПП достигли принципиальной договоренности о начале работы над текстом соглашения, которое теперь будет называться "Всеобъемлющее и прогрессивное соглашение о создании Транс-Тихоокеанского партнерства" (ВПТТП). Согласно решению стран-членов, соглашение помимо интеграционной составляющей в области торговли будет нацелено на выработку и внедрение общих трудовых и экологических стандартов, включая создание механизма урегулирования споров по данным вопросам.
Перспективы сотрудничества Канады со странами НАФТА
Сотрудничество в рамках НАФТА после избрания Д.Трампа Президентом США оказалось под угрозой. Как и ожидалось, американская сторона потребовала начать переговоры по новым условиям Соглашения о создании Североамериканской зоны свободной торговли (НАФТА) с расчетом получить от Канады и Мексики существенные уступки для оказания поддержки своим компаниям. В течение года официальный Вашингтон не раз выступал с заявлением, что американская сторона вообще без малейшего сожаления готова выйти из НАФТА, если в новом тексте соглашения ей не удастся отразить все свои интересы. Канадское правительство на протяжении года надеялось, что пересмотр НАФТА приведет не к ухудшению, а к расширению и углублению отношений между тремя странами, в т.ч. путем включения в него новых прогрессивных форм сотрудничества. В общих чертах линия американской стороны на переговорах была зафиксирована еще в июле 2017 г. в опубликованных Торговым представителем США Р.Лайтхизером целевых установок для переговоров по новым условиям Соглашения о НАФТА. Прошедшие с августа по ноябрь 2017г. первые 5 раундов переговоров в полной мере соответствовали этим установкам. 
Одновременно, меры торговой защиты внутреннего рынка, принятые в течение 2017 года Департаментом торговли США в одностороннем порядке в отношении Канады, достигли пикового значения за все время существования НАФТА. В 2017 г. США установили высокие запретительные пошлины на продукцию лесного сектора и крупнейшей канадской компании аэрокосмической отрасли «Bombardier». 

Однако, учитывая, что впереди еще новые раунды переговоров, у Канады и Мексики сохраняется возможность отстоять свои интересы в НАФТА. 

Предварительное вступление в силу СЕТА. Развитие сотрудничества Канады и ЕС
Отношения между Канадой и ЕС в 2017 г. носили более конструктивный характер. Всеобъемлющее торгово-экономическое соглашение между Канадой и ЕС (СЕТА), подписанное в октябре 2016 г., 21 сентября 2017 г. предварительно вступило в силу. 
В сентябре в силу вступили все экономически значимые разделы СЕТА. 
И только несколько разделов, которые в Европейском союзе регулируются национальными законодательствами, начнут действовать после его ратификации законодательными органами всех стран ЕС. Такие разделы охватывают вопросы замены существующего механизма защиты прав инвесторов в судах стран-реципиентов на более независимую систему трибуналов, включающую третьи стороны, и правила, применяемые к иностранным портфельным инвестициям.

Начиная с 21 сентября 2017 г., к более чем 9000 товарных позиций (98 %) – от промышленных товаров до продукции сельского хозяйства, применяется беспошлинный режим. До этого времени канадские производители могли ввозить в ЕС беспошлинно лишь 25% товарных позиций. Соглашение предусматривает увеличение в 2 раза в течение 5 лет квоты на европейский сыр. Канадская сторона также гарантирует предотвращение использования национальными производителями около 150 "защищенных географических указаний", применяемых в наименовании своих товаров европейскими производителями.

Канадские компании теперь могут беспошлинно ввозить в ЕС такую значимую для канадской экономики продукцию, как рыба и морепродукты, кленовый сироп, продукция лесной промышленности и деревоперерабатывающего сектора, металлы, продукция автомобильной и нефтегазовой промышленности. Более льготный режим стал применяться и к торговле услугами, среди которых особый интерес для канадской стороны представляет экспорт информационно-коммуникационных услуг. Стороны также получили более широкий доступ к госзакупкам.

Значимые изменения касаются и облегчения мобильности рабочей силы. Так, в частности, с 21 сентября 2017 г. начала действовать система взаимного признания квалификации в отдельных сферах профессиональной деятельности (для бухгалтеров, архитекторов, инженеров, юристов).

В общей сложности, по оценкам канадских аналитиков, указанные изменения в режиме двусторонней торговли позволят Канаде повысить объемы экспорта в ЕС на 20 % или на 12 млрд. кан. долл. Помимо этого, канадское правительство рассчитывает, что укрепление торгово-экономических отношений с ЕС приведет к созданию в Канаде около 80 тыс. новых рабочих мест и повысит средний ежегодный доход канадских домашних хозяйств на 1000 кан. долл.

Развитие канадских отношений с остальными странами
Правительство Канады продолжило выстраивание и углубление отношений с динамично развивающимися азиатскими экономиками, в первую очередь, с Китаем и Индией. 
В 2017 г. Китай оставался вторым по величине торговым партнером Канады. Ввиду того, что после выхода США Китай не проявил интереса к участию в Транс-Тихоокеанском партнерстве, канадское правительство усилило взаимодействие с этой крупнейшей азиатской экономикой в двустороннем формате. 

В 2017 г. главы Правительств Канады и Китая провели 4 раунда предварительных переговоров о возможном заключении соглашения о зоне свободной торговле (ЗСТ). Последний визит Дж.Трюдо в Китай, в первую очередь, для обсуждения данного вопроса состоялся в начале декабря 2017 г. 
Канада в данном соглашении рассчитывает на снижение нетарифных ограничений в торговле и сокращение дисбаланса между импортом и экспортом из/в Китай. Китайская сторона, в свою очередь, заинтересована в упрощении инвестиционного режима в Канаде для своих компаний с государственным участием. 

Кроме того, несмотря на неоднозначное отношение и канадской общественности, и оппозиционных партий к столь активному углублению взаимоотношений с Китаем, правительство Дж. Трюдо рассчитывает, что одновременно с получением более преференциального доступа к китайскому рынку начало переговорного процесса о ЗСТ с Китаем позволит добиться более сговорчивой позиции американцев по новым условиям НАФТА. 

Помимо этого следует отметить, что в октябре 2017 г. канадское правительство приняло решение о выделении из федерального бюджета в течение последующих 5 лет 256 млн. кан. долл. на проектную деятельность созданного по инициативе Китая Азиатского инфраструктурного инвестиционного банка, в состав учредителей которого входят более 60 стран и который финансирует крупнейшие инфраструктурные проекты на Филиппинах, в Индии, Пакистане, Азербайджане и других странах Азии.

Индия в настоящее время не входит в число основных торговых партнеров Канады, занимая в рейтинге географических направлений ее экспорта лишь 7-ое место. В 2017 г. сотрудничество с Индией было менее интенсивным, чем в предыдущие годы. Запланированный на начало 2017 года визит Дж.Трюдо в Дели так и не состоялся. Тем не менее, Правительство Канады рассматривает Индию как перспективную экономику, влияние которой в мире с каждым годом будет нарастать, поддерживая сотрудничество с этой страной в рамках ежегодного Министерского диалога по торговле и инвестициям. Канадские коммерческие интересы продолжают соответствовать задачам, которое ставит перед собой индийское правительство. Среди таких приоритетов -  поддержка индийского энергетического сектора в области безопасности и развития технологий по использованию возобновляемой энергии, предоставление финансовых, консультативных и инженерных услуг по развитию городской и транспортной инфраструктуры, предоставление коммерческих услуг в сфере информационно-коммуникационных технологий, а также повышение объемов экспорта продовольствия в Индию для обеспечения безопасности страны.

В 2017 году Канада и Индия продолжили переговоры по проекту Всеобъемлющего соглашения об экономическом партнерстве, а также по проекту Соглашения о поощрении и взаимной защите капиталовложений. 

 Одновременно канадское правительство в 2017 году проводило активную работу по диверсификации своих внешних связей по всему миру, не ограничиваясь сотрудничеством с ведущими экономиками. Помимо СЕТА, по состоянию на конец 2017 года, заключила 13 соглашений о ЗСТ с отдельными странами или их объединениями. 1 августа 2017 г. вступило в силу подписанное Соглашение о ЗСТ между Канадой и Украиной. В активной стадии переговоры о заключении подобного соглашения с КАРИКОМ, четырехстороннего соглашения между Канадой, Гватемалой, Никарагуа и Сальвадором, двусторонних - с Доминиканской Республикой, Индией, Японией, Марокко, Сингапуром, а также о перезаключении соглашения о ЗСТ с Коста-Рикой. 

В 2017 году также вступили в силу 3 Соглашения о поощрении и взаимной защите капиталовложений между Канадой и Буркина-Фасо (11 октября 2017 г.), Гвинеей (27 марта 2017 г.), Монголией (24 февраля 2017 г.). В общей сложности, Канады является стороной 37 таких соглашений, а с 14-ю странами, включая Казахстан и Молдову, ведутся или уже завершились переговоры об их заключении.
6.2. Информация о деятельности Канады в ВТО, ОЭСР и других международных организациях

Канада и ВТО. Для Правительства Канады в 2017 г. участие в деятельности Всемирной торговой организации (ВТО) оставалось центральной темой торговой стратегии страны. По словам Министра международной торговли Канады Ф.Шампаня, Канада отводит себе руководящую роль в построении международной прогрессивной торговой системы, которая обеспечит справедливое распределение выгод от свободной торговли для всех ее участников и населения.  
Канадское правительство поддерживает деятельность ВТО, в т.ч. и финансово. В 2017 г. Канада выделила 200 тыс. кан. долл. на поддержку деятельности организации в части продовольственной безопасности и стандартов здоровья животных и растений. Кроме того, заинтересованная в универсальной вовлеченности всех стран в процесс принятия решений в отношении различных торговых аспектов, Канада финансово поддержала (100 тыс. кан. долл.) участие представителей наименее развитых стран в предстоящей 10-13 декабря 2017 г. в Буэнос-Айресе 11-ой Министерской конференции ВТО.
Как и ранее Оттава принимала активное участие в деятельности комитетов и рабочих групп, механизме по разрешению споров и общих прениях по вопросам развития международной торговой системы в соответствии с договоренностями Дохийской повестки дня развития. Следует отметить, что Канада, в целом, продолжала занимать достаточно конструктивную позицию в отношении рассматриваемых в ВТО вопросов и содействовать прогрессу в успешном завершении Дохийского раунда торговых переговоров. Особый интерес для страны в рамках этой организации продолжают представлять вопросы торговли информационными технологиями, "экологичными" товарами. Среди новых направлений, в которых заинтересована Канада, – регулирование электронной коммерции и деятельности малых и средних предприятий.

Канада активно прибегает к механизму разрешения споров в рамках ВТО. По большей части, торговые споры, в которых страна вступает истцом или ответчиком, приходятся на США, ЕС и Бразилию. В отчетном периоде против Канады были поданы 3 жалобы: 2 со стороны США в отношении регулирования розничных продаж вина в провинции Британская Колумбия и со стороны Бразилии в отношении неправомерного субсидирования канадским правительством компании «Bombardier». Канада 28 ноября 2017 г. направила в ВТО запрос о консультациях с США по проблеме применения последними компенсационных и антидемпинговых мер в отношении импорта канадской древесины.
Кроме того, Канада продолжает оставаться одним из ключевых доноров в рамках Инициативы «Помощь в интересах торговли» (Aid for Trade). Ежегодно Канада выделяет на данную инициативу порядка 0,5 млрд. долл. США, что составляет приблизительно 1 % от общемирового объема ее финансирования. Почти половина канадских средств направляется на финансирование развития торговли в сельскохозяйственной отрасли. Необходимо отметить, что в последнее время произошло достаточно резкое снижение выделяемых Канадой средств на указанную инициативу на фоне возрастающей общей помощи развитию, которая теперь больше ориентирована на вопросы международной безопасности.

Канадская генеральная система преференций распространяется на 105 развивающихся стран, включая 38 наименее развитых стран (НРС).  В общей сложности, под ее действие подпадают 82 % тарифных линий (5969 из 7282), исключая отдельные виды сельскохозяйственных товаров, продукции легкой и сталелитейной промышленности. Для НРС установлен еще более льготный режим – к 98,6 % тарифных линий применяется льготный или нулевой тариф. 

Представители канадской стороны принимают активное участие в переговорах по скорейшему присоединению к ВТО наименее развитых стран, до сих пор не являющихся членами организации. Со своей стороны, Канада предъявляет минимальные требования к членству этих стран в ВТО и придерживается гибкой позиции в отношении количества тарифных линий, уровня снижения тарифов и длительности переходного периода, которые будут установлены для этих стран по результатам переговоров с членами ВТО.

Канада и Организация экономического сотрудничества и развития
В 2017 г. Канада продолжила активное участие в деятельности ОЭСР и ее тематических директоратов. Правительство Канады традиционно поддерживает курс ОЭСР на обеспечение устойчивого роста и развития. Канада рассматривает ОЭСР в качестве одного из ключевых международных форумов по проведению статистических, аналитических и информационных исследований в области социально-экономических проблем и по выработке международных принципов и подходов к их решению. Канадское правительство в существенной степени опирается на оценки и рекомендации ОЭСР по различным аспектам при формировании своей экономической повестки дня.
К деятельности рабочих органов ОЭСР привлечены правительства всех 3-х уровней, а также отдельные департаменты/агентства федерального уровня. В настоящее время Канада председательствует в Комитете по оценке и в Комитете по политике в области регионального развития, а также в 14 рабочих группах и иных органах. 
Канада также способствует консолидации деятельности ОЭСР с широким перечнем международных форумов и организаций, включая «Двадцатку», ВТО, МВФ, организации системы ООН, товарные организации и др. Тесное сотрудничество между Канадой и ОЭСР подтверждает и регулярное участие министров международной торговли Канады в заседаниях Министерского совета ОЭСР. 

Канада и "Двадцатка". В отчетном периоде Канада принимала активное участие в деятельности Группы Двадцати, которая продолжает оставаться уникальным международным механизмом реагирования на новые вызовы, в т.ч. в вопросах содействия открытой и свободной торговле и движению инвестиций. Подходы к решению глобальных проблем рассматривались канадским правительством через призму роста и поддержки благосостояния среднего класса с особым акцентом на проблемы гендерного равенства, искоренения бедности в мире и достижения экологической устойчивости - ключевое направление внутренней и внешней политики либерального правительства в предыдущем и текущем годах. Эти приоритеты обозначил и принявший участие в Саммите лидеров Двадцатки Дж.Трюдо 8 июля 2017 г. в Гамбурге, Германия, подчеркнув готовность Канады принимать самое непосредственное участие в решении этих и других международных проблем. 
В частности, Дж.Трюдо объявил о намерении Канады выделить 20 млн. кан. долл. на деятельность созданной в ходе Саммита Целевой группы по поддержке лидерства женщин-предпринимателей. Помимо этого, Канада взяла на себя обязательства по финансированию в размере 15,8 млн. кан. долл. 5-ти проектов в рамках немецкой инициативы по обучению девочек в различных странах мира. Также Канада присоединилась к Коалиции по повышению готовности к эпидемиям, на поддержку которой, со своей стороны, канадское правительство предусмотрело 4 млн. кан. долл., а также в развитие одной из основных тем текущего Саммита - «Углубление партнерства с Африкой» - анонсировало выделение финансовой помощи Гане в размере 7,5 млн. кан. долл. для борьбы с бедностью.

В 2017 г. Канада продолжила оказывать существенное влияние на всю политику Двадцатки, в т.ч. через сопредседательство с Индией в Рабочей группе по платформе для экономического роста. Кроме того, Канада оставалась сопредседателем созданной в 2016 г. Рабочей группы по торговле и инвестициям, цель которой - следить за выполнением принятых странами обязательств в этой области.
Канада и АТЭС. В 2017 году Канада продолжила уделять пристальное внимание углублению интеграции в Азиатско-Тихоокеанском регионе, облегчению доступа канадского экспорта на местные рынки, защите интересов канадских инвесторов и участию в разработке и реализации мер по борьбе с изменениями климата. В этой связи АТЭС, равно как и АСЕАН, рассматривается Канадой эффективным механизмом достижения этих стратегических целей.

На протяжении 2017 г. мероприятия АТЭС позволили также стать площадкой для обсуждения и принятия стратегических решений относительно будущего Транс-Тихоокеанского партнерства.

Особенно успешным в этом отношении стала прошедшая 6-11 ноября 2017 г. в г. Дананг, Вьетнам, неделя Саммита лидеров АТЭС, в которой приняли участие в составе канадской делегации под руководством Дж.Трюдо Министр иностранных дел Канады К.Фриленд и Министр международной торговли Канады Ф.Шампань. Кроме того, текущий Саммит дал возможность Канаде еще раз подчеркнуть приверженность страны идеям свободной и справедливой торговли, где особый акцент делается на вовлечение в нее женщин, молодежи и коренных народов и основная цель которой – повышение благосостояния всех слоев населения.
7. Статистические приложения

7.1. Основные макроэкономические показатели Канады.

	Основные показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	2017г.

	ВВП, млрд. кан. долл. (текущие цены)
	1 897,5
	1 990,2
	1 994,9
	2 035,5
	2 144,4

	Рост ВВП, %
	101,2
	104,9
	100,0
	102,0
	105,3

	ВВП на душу населения, кан. долл.
	53 980
	56 006
	55 673
	56 129
	58 418

	Отраслевая структура ВВП

	сельское и лесное хозяйство, рыболовство, охота 
	1,8%
	1,6%
	1,6%
	1,7%
	1,6%

	горно- и нефтедобывающая промышленность 
	8,2%
	8,6%
	8,3%
	8,1%
	8,5%

	обрабатывающая промышленность
	10,5%
	10,5%
	10,4%
	10,4%
	10,4%

	торговля оптовая и розничная
	11,3%
	11,3%
	11,5%
	11,5%
	11,4%

	строительство
	8,1%
	8,1%
	7,6%
	7,1%
	7,1%

	финансы, страхование и недвижимость
	19,2%
	19,1%
	19,7%
	20,1%
	20,0%

	образование, здравоохранение, услуги социального характера
	11,1%
	11,2%
	11,4%
	11,7%
	11,7%

	информационные отрасли и культура
	3,8%
	3,9%
	3,9%
	3,9%
	3,8%

	Уровень инфляции
	0,9%
	2,0%
	1,1%
	1,4%
	1,6%

	Уровень безработицы
	7,1%
	6,9%
	6,9%
	7,0%
	6,3%

	Курс канадского доллара к долл. США
	0,97
	0,91
	0,78
	0,75
	0,77

	Курс канадского доллара к евро
	0,73
	0,68
	0,71
	0,68
	0,68

	Учетная ставка Банка Канады, %
	1,00
	1,00
	1,0-0,5
	0,5
	0,5-1,0

	Экспорт товаров и услуг, % от ВВП
	30,2
	31,5
	31,5
	31,0
	30,9

	Импорт товаров и услуг, % от ВВП
	31,8
	32,5
	34,0
	33,4
	33,2

	Экспорт товаров, в текущих ценах, млрд. кан. долл.  
	471,9
	526,8
	524,1
	517,1
	546,7

	Импорт товаров, в текущих ценах, млрд. кан. долл. 
	475,7
	512,2
	536,2
	533,2
	561,0

	Прямые накопленные инвестиции Канады за рубежом, млрд. долл.
	778,4
	845,2
	1 043,8
	1083,7
	1121,1

	Прямые накопленные иностранные инвестиции в канадскую экономику, млрд. долл.
	688,9
	744,7
	782,9
	808,7
	824,0

	Дефицит (-) или профицит (+) федерального бюджета, 
в млрд. кан. долл.
	-5,2
	+1,9
	-2,0
	-29,4
	-28,5

	Прирост индекса потребительских цен, %
	0,9
	2,0
	1,1
	1,4
	1,6


Источник: Статистическое агентство Канады, апрель 2018 г.
7.2. Внешняя торговля Канады.
Таблица 1. Основные страны - торговые партнеры Канады
ТОВАРООБОРОТ КАНАДЫ 
(млрд. долл. США)
	Страны
	2013г.
	Доля в 2013г.
	2014 г.
	Доля в 2014 г.
	2015 г.
	Доля в 2015 г.
	2016 г.
	Доля в 2016 г.
	2017 г. 
	Доля в 2017 г.
	2017/2016 (в %)

	ВСЕГО:
	920,1
	100%
	940,7
	100%
	829,1
	100%
	792,8
	100%
	853,0
	100%
	7,6

	США
	588,1
	63,9%
	618,6
	65,8%
	537,6
	64,8%
	507,7
	64,0%
	541,2
	63,4%
	6,6

	Китай
	71,1
	7,7%
	70,6
	7,5%
	67,1
	8,1%
	64,4
	8,1%
	72,8
	8,5%
	13,0

	Мексика
	31,2
	3,4%
	31,2
	3,3%
	29,6
	3,6%
	30,8
	3,9%
	33,4
	3,9%
	8,3

	Япония
	23,7
	2,6%
	21,8
	2,3%
	19,2
	2,3%
	20,0
	2,5%
	22,6
	2,6%
	12,9

	Великобритания
	21,7
	2,4%
	22,1
	2,4%
	19,7
	2,4%
	19,1
	2,4%
	20,5
	2,4%
	7,0

	Германия
	18,3
	2,0%
	17,3
	1,8%
	16,4
	2,0%
	9,3
	1,2%
	17,0
	2,0%
	82,8

	Южная Корея
	10,5
	1,1%
	10,3
	1,1%
	9,6
	1,2%
	11,3
	1,4%
	10,8
	1,3%
	-4,5

	Италия
	7,6
	0,8%
	9,6
	1,0%
	7,5
	0,9%
	7,5
	0,9%
	8,0
	0,9%
	7,8

	Франция
	8,3
	0,9%
	8,4
	0,9%
	7,7
	0,9%
	7,0
	0,9%
	7,4
	0,9%
	4,8

	Российская Федерация
	2,2
	0,2%
	1,8
	0,2%
	1,3
	0,2%
	1,2
	0,1%
	1,4
	0,2%
	18,9


Источник: Статистическое агентство Канады, апрель 2018г.
ЭКСПОРТ ТОВАРОВ ИЗ КАНАДЫ

(млрд. долл. США)
	Страны
	2013г.
	Доля в 2013г.
	2014г.
	Доля в 2014 г.
	2015г.
	Доля в 2015 г.
	2016г.
	Доля в 2016 г.
	2017г.
	Доля в 2017 г.
	2017/2016 (в %)

	ВСЕГО:
	458,3
	100%
	476,9
	100%
	409,8
	100%
	390,3
	100%
	421,0
	100%
	7,9

	США
	347,5
	75,8%
	366,4
	76,8%
	314,5
	76,7%
	297,7
	76,3%
	319,4
	75,9%
	7,3

	Китай
	19,9
	4,3%
	17,5
	3,7%
	15,8
	3,9%
	15,8
	4,1%
	18,2
	4,3%
	14,9

	Великобритания
	13,6
	3,0%
	13,8
	2,9%
	12,5
	3,0%
	12,9
	3,3%
	13,6
	3,2%
	5,6

	Япония
	10,3
	2,3%
	9,7
	2,0%
	7,6
	1,9%
	8,1
	2,1%
	9,1
	2,2%
	12,6

	Мексика
	5,3
	1,2%
	5,1
	1,1%
	5,2
	1,3%
	5,8
	1,5%
	6,0
	1,4%
	4,9

	Южная Корея
	3,4
	0,7%
	3,8
	0,8%
	3,1
	0,8%
	3,3
	0,8%
	4,1
	1,0%
	23,6

	Германия
	3,3
	0,7%
	2,8
	0,6%
	2,8
	0,7%
	3,1
	0,8%
	3,2
	0,8%
	3,8

	Индия
	2,7
	0,6%
	2,9
	0,6%
	3,4
	0,8%
	3,0
	0,8%
	3,3
	0,8%
	9,6

	Франция
	3,1
	0,7%
	3,0
	0,6%
	2,4
	0,6%
	2,6
	0,7%
	2,6
	0,6%
	2,2

	Российская Федерация
	1,4
	0,3%
	1,1
	0,2%
	0,5
	0,1%
	0,5
	0,1%
	0,5
	0,1%
	13,9


Источник: Статистическое агентство Канады, апрель 2018 г.
 ИМПОРТ ТОВАРОВ В КАНАДУ

(млрд. долл. США)
	Страны
	2013г.
	Доля в 2013г.
	2014 г.
	Доля в 2014 г.
	2015 г.
	Доля в 2015 г.
	2016г.
	Доля в 2016 г.
	2017г.
	Доля в 2017 г.
	2017/2016 (в %)

	ВСЕГО:
	461,9
	100%
	463,7
	100%
	419,3
	100%
	402,5
	100%
	432,0
	100%
	7,3

	США
	240,6
	52,1%
	252,2
	54,4%
	223,1
	53,2%
	210,0
	52,2%
	221,8
	51,3%
	5,6

	Китай
	51,2
	11,1%
	53,1
	11,5%
	51,4
	12,2%
	48,6
	12,1%
	54,6
	12,6%
	12,4

	Мексика
	26,0
	5,6%
	26,1
	5,6%
	24,4
	5,8%
	25,0
	6,2%
	27,3
	6,3%
	9,1

	Германия
	15,0
	3,2%
	14,5
	3,1%
	13,6
	3,2%
	13,0
	3,2%
	13,8
	3,2%
	6,3

	Япония
	13,3
	2,9%
	12,1
	2,6%
	11,6
	2,8%
	11,9
	3,0%
	13,5
	3,1%
	13,2

	Южная Корея
	7,1
	1,5%
	6,6
	1,4%
	6,4
	1,5%
	8,0
	2,0%
	6,7
	1,6%
	-16,2

	Великобритания
	8,2
	1,8%
	8,3
	1,8%
	7,2
	1,7%
	6,2
	1,5%
	6,8
	1,6%
	9,9

	Италия
	5,7
	1,2%
	5,8
	1,3%
	5,8
	1,4%
	5,7
	1,4%
	6,3
	1,5%
	10,3

	Франция
	5,2
	1,1%
	5,4
	1,2%
	5,3
	1,3%
	4,5
	1,1%
	4,8
	1,1%
	6,3

	Российская Федерация
	0,8
	0,2%
	0,7
	0,1%
	0,8
	0,2%
	0,7
	0,2%
	0,9
	0,2%
	22,2


Источник: Статистическое агентство Канады, апрель 2018 г.
7.3. Структура торговли России с Канадой.

СТРУКТУРА РОССИЙСКОГО ЭКСПОРТА В КАНАДУ

(в тыс. долл. США)
	Номер ТН ВЭД
	Наименование
	2013
	2014
	2015
	2016
	2017

	27
	Топливо минеральное, нефть и продукты их перегонки; битуминозные вещества; воски минеральные
	271 334
	77 589
	261 910
	169 979
	259 212

	31
	Удобрения
	142 152
	108 765
	98 548
	51 802
	105 256

	40
	Каучук, резина и изделия из них
	75 572
	99 446
	100 787
	99 762
	83 770

	74
	Медь и изделия из нее
	10
	23 915
	35 371
	53 544
	56 920

	72
	Черные металлы
	34 149
	106 915
	53 009
	77 114
	51 231

	71
	Жемчуг природный или культивированный, драгоценные или полудрагоценные камни, драгоценные металлы, металлы, плакированные драгоценными металлами, и изделия из них; бижутерия; монеты
	77 451
	28 549
	40 161
	41 244
	50 322

	28
	Продукты неорганической химии; соединения неорганические или органические драгоценных металлов, редкоземельных металлов, радиоактивных элементов или изотопов
	32 400
	36 576
	44 421
	33 624
	39 848

	03
	Рыба и ракообразные, моллюски и прочие водные беспозвоночные
	67 488
	26 512
	28 038
	24 686
	34 230

	44
	Древесина и изделия из нее; древесный уголь
	28 590
	27 422
	26 344
	24 166
	33 739

	88
	Летательные аппараты, космические аппараты, и их части
	19 841
	26 274
	22 530
	18 713
	24 213

	81
	Прочие недрагоценные металлы; металлокерамика; изделия из них
	9 868
	11 950
	16 995
	24 429
	20 215

	76
	Алюминий и изделия из него
	5 337
	8 813
	6 146
	17 660
	15 084

	84
	Реакторы ядерные, котлы, оборудование и механические устройства; их части
	4 800
	10 398
	12 276
	5 687
	11 989

	90
	Инструменты и аппараты оптические, фотографические, кинематографические, измерительные, контрольные, прецизионные, медицинские или хирургические; их части и принадлежности
	8 104
	11 280
	5 016
	7 419
	11 953

	73
	Изделия из черных металлов
	6 181
	4 611
	7 766
	3 654
	11 182

	85
	Электрические машины и оборудование, их части; звукозаписывающая и звуковоспроизводящая аппаратура, аппаратура для записи и воспроизведения телевизионного изображения и звука, их части и принадлежности
	7 392
	4 962
	4 929
	4 982
	7 273

	22
	Алкогольные и безалкогольные напитки и уксус
	9 220
	6 580
	5 326
	5 532
	5 246

	24
	Табак и промышленные заменители табака
	1 154
	1 126
	281
	1 124
	4 342

	94
	Мебель; постельные принадлежности, матрацы, основы матрацные, диванные подушки и аналогичные набивные принадлежности мебели; лампы и осветительное оборудование, в другом месте не поименованные или не включенные; световые вывески, световые таблички с именем или названием, или адресом и аналогичные изделия; сборные строительные конструкции
	3 192
	4 167
	2 822
	3 079
	4 158

	29
	Органические химические соединения
	2 935
	2 779
	13 068
	2 358
	3 847

	10
	Злаки
	1 637
	2 663
	6 127
	3 093
	3 152

	87
	Средства наземного транспорта, кроме ж/д или трамвайного подвижного состава, и их части и принадлежности
	949
	605
	696
	1 229
	2 224

	56
	Вата, войлок или фетр и нетканые материалы; специальная пряжа; бечевки, веревки, канаты и тросы и изделия из них
	0
	-
	670
	2 128
	2 152

	75
	Никель и изделия из него
	3 577
	1 554
	2 893
	3 178
	1 589

	21
	Оружие и боеприпасы; их части и принадлежности
	5 248
	6 376
	4 049
	3 169
	1 156


Источник: Статистическое агентство Канады, апрель 2018 г.

СТРУКТУРА РОССИЙСКОГО ИМПОРТА ИЗ КАНАДЫ

(в тыс. долл. США)

	Номер ТН ВЭД
	Наименование
	2013
	2014
	2015
	2016
	2017

	84
	Реакторы ядерные, котлы, оборудование и механические устройства; их части
	363 384
	305 133
	148 933
	127 766
	146 670

	88
	Летательные аппараты, космические аппараты, и их части
	153 088
	77 188
	102 240
	88 070
	90 284

	87
	Средства наземного транспорта, кроме железнодорожного или трамвайного подвижного состава, и их части и принадлежности
	87 509
	73 369
	22 169
	29 161
	45 058

	85
	Электрические машины и оборудование, их части; звукозаписывающая и звуковоспроизводящая аппаратура, аппаратура для записи и воспроизведения телевизионного изображения и звука, их части и принадлежности
	71 170
	70 838
	42 065
	45 020
	43 381

	23
	Остатки и отходы пищевой промышленности; готовые корма для животных
	26 190
	29 566
	21 326
	28 637
	40 524

	27
	Топливо минеральное, нефть и продукты их перегонки; битуминозные вещества; воски минеральные
	3 900
	6 037
	10 269
	12 425
	18 403

	90
	Инструменты и аппараты оптические, фотографические, кинематографические, измерительные, контрольные, прецизионные, медицинские или хирургические; их части и принадлежности
	61 351
	31 516
	18 920
	32 552
	17 595

	12
	Масличные семена и плоды; прочие семена, плоды и зерно; лекарственные растения и растения для технических целей; солома и фураж
	1 772
	3 204
	1 345
	14 880
	14 241

	73
	Изделия из черных металлов
	18 820
	8 522
	5 067
	5 376
	11 046

	04
	Молочная продукция; яйца птиц; мед натуральный; пищевые продукты животного происхождения, в другом месте не поименованные или не включенные
	6 293
	6 835
	7 280
	5 156
	10 170

	94
	Мебель; постельные принадлежности, матрацы, основы матрацные, диванные подушки и аналогичные набивные принадлежности мебели; лампы и осветительное оборудование, в другом месте не поименованные или не включенные; световые вывески, световые таблички с именем или названием, или адресом и аналогичные изделия; сборные строительные конструкции
	15 949
	13 067
	2 993
	3 626
	6 348

	30
	Фармацевтическая продукция
	10 675
	9 904
	3 509
	5 440
	6 259

	01
	Живые животные
	6 294
	3 393
	2 759
	5 072
	6 145

	76
	Алюминий и изделия из него
	1 486
	441
	338
	727
	5 031

	95
	Игрушки, игры и спортивный инвентарь; их части и принадлежности
	10 870
	8 653
	4 503
	4 693
	4 766

	82
	Инструменты, приспособления, ножевые изделия, ложки и вилки из недрагоценных металлов; их части из недрагоценных металлов
	5 087
	8 921
	5 201
	5 064
	4 696

	05
	Продукты животного происхождения, в другом месте не поименованные или не включенные
	2 996
	3 036
	2 129
	3 202
	3 848

	39
	Пластмассы и изделия из них
	17 104
	14 730
	5 174
	3 425
	3 603

	40
	Каучук, резина и изделия из них
	5 985
	3 672
	2 618
	2 623
	3 542

	34
	Мыло, моющие средства, смазочные материалы, искусственные и готовые воски, пасты для лепки, пластилин, свечи и аналогичные изделия
	3 404
	2 174
	2 553
	1 123
	3 427

	43
	Натуральный и искусственный мех; изделия из него
	2 429
	1 123
	615
	642
	2 577

	38
	Прочие химические продукты
	6 951
	3 748
	1 670
	1 175
	1 848

	33
	Эфирные масла и резиноиды; парфюмерные, косметические или туалетные средства
	1 904
	1 633
	1 612
	1 426
	1 692

	44
	Древесина и изделия из нее; древесный уголь
	42 943
	24 926
	820
	208
	1 685

	63
	Прочие готовые текстильные изделия; наборы; одежда и текстильные изделия, бывшие в употреблении; тряпье
	1 869
	1 507
	905
	663
	1 422


Источник: Статистическое агентство Канады, апрель 2018 г.
� http://www.imf.org/external/datamapper/NGDPD@WEO/OEMDC/ADVEC/WEOWORLD


� http://www.statcan.gc.ca/tables-tableaux/sum-som/l01/cst01/econ41-eng.htm


� https://www.bankofcanada.ca/wp-content/uploads/2018/04/mpr-2018-04-18.pdf


� http://www.statcan.gc.ca/tables-tableaux/sum-som/l01/cst01/cpis01a-eng.htm


� http://www.statcan.gc.ca/tables-tableaux/sum-som/l01/cst01/econ40-eng.htm


� https://www.statcan.gc.ca/tables-tableaux/sum-som/l01/cst01/labr73a-eng.htm


� Источник: Canada: Outlook for Principal Field Crops, December, 2017, Agriculture and Agri-Food Canada, 


� HYPERLINK "http://www.agr.gc.ca/eng/industry-markets-and-trade/market-information-by-sector/crops/reports-and-statistics-data-for-canadian-principal-field-crops/?id=1378743094676" �http://www.agr.gc.ca/eng/industry-markets-and-trade/market-information-by-sector/crops/reports-and-statistics-data-for-canadian-principal-field-crops/?id=1378743094676�





� Источник: Canada Trade Data Online, http://www.ic.gc.ca/eic/site/tdo-dcd.nsf/eng/Home


� https://www.fin.gc.ca/fiscmon-revfin/pdf/2017-12-eng.pdf


� https://www.bankofcanada.ca/rates/indicators/key-variables/inflation-control-target/


� � HYPERLINK "https://www.bankofcanada.ca/rates/indicators/capacity-and-inflation-pressures/inflation/historical-data/" �https://www.bankofcanada.ca/rates/indicators/capacity-and-inflation-pressures/inflation/historical-data/� 


� Данные ВТО, www.wto.org


� � HYPERLINK "http://www.agr.gc.ca/eng/industry-markets-and-trade/agri-food-trade-issues/technical-trade-issues-in-agriculture/?id=1384285632268" �http://www.agr.gc.ca/eng/industry-markets-and-trade/agri-food-trade-issues/technical-trade-issues-in-agriculture/?id=1384285632268� 


� � HYPERLINK "http://www.laws.justice.gc.ca/eng/acts/B-1.01/" �http://www.laws.justice.gc.ca/eng/acts/B-1.01/� 


� � HYPERLINK "http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/C-41.01/" �http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/C-41.01/� 


� � HYPERLINK "http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/I-11.8/" �http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/I-11.8/� 


� � HYPERLINK "http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/T-19.8/" �http://laws-lois.justice.gc.ca/eng/acts/T-19.8/� 


� � HYPERLINK "https://www.ontario.ca/laws/statute/90i08" �https://www.ontario.ca/laws/statute/90i08� 


� Глобальный индекс инноваций (The Global Innovation Index) – глобальное исследование и сопровождающий его ежегодный рейтинг стран мира по показателю развития инноваций по версии Международной бизнес-школы INSEAD, Корнельского университета (Cornell University) и Всемирной организации интеллектуальной собственности (World Intellectual Property Organization, WIPO). Методика подсчёта индекса основывается на оценке степени развития различных аспектов инновационной деятельности (около 80 различных показателей НИОКР) и учитывает соотношение затрат и полученного эффекта, что позволяет объективно оценить эффективность усилий по развитию инноваций в той или иной стране.


� https://www.fin.gc.ca/fedprov/mtp-eng.asp


� http://www.fin.gc.ca/access/fedprov-eng.asp


� https://www.international.gc.ca/trade-commerce/trade-agreements-accords-commerciaux/agr-acc/index.aspx?lang=eng


� http://www5.statcan.gc.ca/cansim/a33?lang=eng&spMode=tables&themeID=782&stByVal=2&RT=TABLE





